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RESUMEN PROFESIONAL	Más de 20 años de experiencia como comercial.
Acostumbrada a interacción constante con clientes, con alta proactividad, habituada a trabajar en equipo y gran capacidad de comunicación.


FORMACIÓN

DIPLOMATURA: Ciencias Empresariales
ESCOLA UNIVERSITARIA DEL MARESME (Pompeu Fabra) - Mataró, B 06/2001



Grado superior: Comercio Internacional Escuela Técnica López Vicuña - Barcelona 06/1998

EXPERIENCIA LABORAL

11/2022 - Actualidad	Comercial en Distribuciones Barna S.A.

Empresa dedicada a la distribución de bebidas, distribución exclusiva de la marca Mahou San Miguel de cervezas. Aquí desempeño funciones de captación y prospección de nuevos clientes dentro de canal HORECA, negociación de rappeles y de condiciones para cerrar acuerdos, instalación de grifos y negociación de volumen de cerveza por barriles, así como fidelización y mantenimiento de la cartera de clientes, introducción de referencias y ampliación del portfolio. Objetivos tanto por captación de clientes nuevos de cerveza, como de volumen de facturación total. Negociación con dueños, gerentes, o directores de compras. 15-20 visitas al día.








03/2022 - 07/2022	Técnico comercial en ESR Solutions, 
						
Empresa dedicada a la instalación de placas fotovoltaicas.
	Visita a clientes de cartera y realización de estudios de ahorro energético.
Realización de Presupuestos Personalizados.
	






06/2021 - 12/2021			Comercial en Securitas Direct con cliente particular y                          profesional
09/2019 - 06/2020				Gerente de establecimiento de hostelería
La Taverna Torreblanca - Gavà, CT
· Responsable de compras
· Contratación y coordinación de 4 empleados
· Atención a los clientes





09/2003 - 12/2018	Gestor comercial SOCIEDAD ANONIMA DAMM - Barcelona, CT
· 2013-2018 Gestor comercial de S.A. Damm: comercial especializada en el producto de cerveza para canal HORECA en la zona Gavà-Castelldefels-Garraf y Cornellà de Llobregat-Sant Joan Despi. Captación, prospección de zona y apertura de nuevos clientes, negociación de condiciones y rappeles, instalación de grifos y apertura de nuevos puntos de venta con barril, acompañamiento y apoyo al distribuidor asignado (Distridamm), mantenimiento de clientes de la zona asignada, seguimiento de los objetivos, aplicación de promociones, coordinar eventos, consecución de los objetivos de ventas. Negociación directa con dueños y gerentes, directores de compras. Promedio de 10-12 visitas al día. 
· 2007-2013 Delegada de ventas de la empresa Aguas San Martín de Veri S.A. del Grupo Damm,  especializada en producto de agua como responsable de marca para la zona de Baix Llobregat, Garraf, Alt Penedès, Anoia i Bages. Funciones de captación y apertura de nuevos clientes para canal hostelería, mantenimiento y fidelización de clientes, negociación de condiciones, introducción de las referencias y posicionamiento de los comerciales de los distribuidores.
· 2005-2007 Delegada de hostelería de la marca Budweiser en toda la provincia de Barcelona (excepto capital), para captación y mantenimiento de clientes, y gestión de la fuerza comercial de los distribuidores oﬁciales de la marca (seguimiento de objetivos, creación de promociones...).




· 2003-2005 Gestora de cuentas de Soluciones Tecnológicas para la Alimentación (empresa que pertenecía a S.A. Damm, como responsable de distribuidores oﬁciales de la marca, para captar y gestionar clientes para la realización de pedidos a través de página web.





07/2002 - 07/2003	Asesor de microempresas
Consorci de Promoció Comercial de Catalunya - Barcelona, CT
Realización de planes de comercio para impulsar cuatro microempresas al mercado exterior (plan ﬁnanciero y de marketing.







APTITUDES

· Gestión de la marca
· Planiﬁcación y análisis estratégicos
· Interacción con proveedores
· Interacción con clientes
· Solucionador de problemas
· Ventas
· Conﬁabilidad
· Buen comunicador verbal
· Trabajo en equipo
· Personalidad amable
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