Paul Faurie

Nacionalidad: Francesa |

Direccidn: Palma, Espafia (Domicilio)

» EXPERIENCIA LABORAL

01/09/2019 — ACTUAL Puigpunyent, Espafa
RESPONSABLE COMERCIAL BODEGA SON VICH DE SUPERNA

» Responsable de las ventas y desarrollo de las actividades comerciales de la Bodega

* Negociacion, gestion y apoyo a los distribuidores de Mallorca y Barcelona

* Definicion y aplicacion de la estrategia de productos, precios, distribucién y comunicacién

» Negociacion, gestion y desarrollo de las ventas de grandes cuentas e importadores

» Catas y visitas guiadas para grandes clientes

» Formacién del personal de la tienda, organizacion y coordinacion de la actividad enoturismo
* Organizacion de eventos

» Participacion a ferias

Resultados :

- 2019 vs 2020: +20%; 2020 vs 2021: +50%; 2021 vs 2022: +60%; 2022 vs 2023 vs 2024 : +60%
- apertura y desarrollo de mercados de exportaciéon

- colaboracion con nuevos distribuidores

- mayor presencia de la marca en canales mas selectivos y gastrondmicos

- venta de stocks en declive

- apertura de mercados de exportacion

01/03/2017 — 01/09/2019 Sencelles, Espafia
RESPONSABLE COMERCIAL BODEGA SON CAMPANER

* Prospeccion importadores internacionales

» Gestiodn de las relaciones con los clientes: distribuidores, importadores, grandes cuentas y clientes particulares
» Degustaciones y visitas guiadas en la Bodega

* Organizacion de eventos

» Participacion en ferias comerciales

» Gestidon administrativa y de personal

Resultados:

- Desarrollo de los mercados aleman y mallorquin.

- Impulso de las ventas directas y de las visitas en la Bodega
- Liquidacién de existencias.

01/05/2014 — 01/03/2017 Llucmajor, Espaia
RESPONSABLE DESARROLLO NEGOCIO GIN EVA MALLORCA

» Responsable de desarrollo de negocio para GIN EVA Mallorca

* Prospeccion y negociacion con importadores, distribuidores y clientes locales.

» Organizacién de eventos promocionales y de ventas

» Apoyo comercial a importadores

» Andlisis y definiciéon de las 4 Ps y estrategia de marca

* Definicion e implementacion de redes sociales y estrategia de comunicacion.

« Definicion, planificacién y creacién de contenidos editoriales en colaboraciéon con el CM.

Resultados:
- Desarrollo mercado internacional
- Facturaciéon x 3.5



01/10/2013 — 01/04/2014 Palma, Espafia
JEFE DE PROYECTO WEB MARKETING SM2 - TALAIA OPEN-PPM

* Definicion de la estrategia de marketing web para Talaia Open-PPM.
* Planificacion, ejecucion, seguimiento y control de las actividades.

01/05/2001 — 01/12/2011 Escaldes, Andorra
DIRECTOR COMERCIAL ANDORRAPARFUMS

* Importacion y distribucidon de perfumes y cosméticos naturales para farmacias y grandes almacenes.
» Asesoramiento de venta directa a clientes.

» Organizacién de eventos promocionales en el punto de venta.

» Seguimiento comercial de clientes

» Negociacién con grandes cuentas

» Gestion comercial del sitio de comercio electronico.

01/05/1999 — 01/04/2001 Andorra la vella, Andorra
RESPONSABLE IMPORT EXPORT ANDIMESA

* Relaciones con proveedores, transportistas y aduanas.
» Gestidn de importaciones y exportaciones, comprobacion de plazos y documentos de importacion.

EDUCACION Y FORMACION

05/2017
WSET LEVEL 2 Wine & Spirit Education Trust

05/2014
PROJECT MANAGER PROFESSIONAL PMI|

01/2013 — 05/2014 Salamanca, Espafa
CURSO PARA CERTIFICACION PROJECT MANAGEMENT PROFESIONAL POR PMI Universidad de
Salamanca

10/1997 — 06/1998 Barcelona, Espafa
MBA EADA Barcelona

Web www.eada.edu

09/1995 — 06/1997 San Jose, Estados Unidos
BACHELOR OF ART IN ADMINISTRATION San Jose State University

Web www.sjsu.edu

09/1994 — 06/1997 Barcelona, Espafia
BACHELOR IN INTERNATIONAL BUSINESS ESEC

Web https://www.tbs-education.es

09/1992 — 06/1994 Toulouse, Francia
BREVET DE TECHNICIEN SUPERIEUR - COMMERCE INTERNATIONAL ISEG

COMPETENCIAS DE IDIOMAS

Lengua(s) materna(s): FRANCES


http://www.eada.edu/
http://www.sjsu.edu/
https://www.tbs-education.es/

Otro(s) idioma(s):

ANGLAIS
CATALAN

ESPANOL

Niveles: A1y A2 (usuario basico), B1y B2 (usuario independiente), C1 y C2 (usuario competente)

o COMPETENCIAS ORGANIZATIVAS

COMPRENSION

Comprension
auditiva

C1
C1

C2

Comprension
lectora

C1
C1

C2

EXPRESION ORAL

Produccion oral

C1

C1

C2

Interaccioén oral

C1

C1

C2

EXPRESION
ESCRITA

C1
C1

C2

Capacidad en desarrollo de negocio con objetivos

Competencias comerciales en compra y venta

Capacidad de analisis para deteccion de nuevas oportunidades de negocio

Management y coordinacion de proyecto

o COMPETENCIAS INTERPERSONALES Y DE COMUNICACION

Capacidad para trabajar en un entorno multicultural

Gran capacidad interpersonal y para desarrollar negociaciones

Dominio del francés, inglés, castellano y catalan




