CURRICULUM VITAE

ID-56816- ANTONIO

DATOS PERSONALES

Localidad: Arganda del Rey
Provincia: Madrid

Pais de Residencia: Espaia

Cddigo Postal: 28500

Fecha de Nacimiento: 06/11/1982
Nacionalidad: Espafiola

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Gestor de Canales

Repsol Electricidad y Gas (Marzo 2019 - Actualidad)

Sector: Energia

Funciones: Prospeccion y captacion de nuevos canales. Mantenimiento de los canales en cartera.

Habilidades: Alto grado de sensibilidad y analisis de las necesidades de los canales en relacion
al mercado.
Logros: Creacion e implementacion de nuevas tipologias de canales.

Delegado Zona Centro

Fenie Energia S.A (Junio 2017 - Marzo 2019)

Sector: Energia, Iluminacién led, baterias de condensadores, fotovoltaica, puntos de recarga y monitorizacion.
Funciones: Formacion de la red de ventas, implementacion de la politica comercial y seguimiento de objetivos.
Habilidades: Alto grado de interlocucion y conocimiento de la red comercial.

Logros: Consecucién de objetivos comerciales. Mantenimiento de margenes.

Ejecutivo de Cuentas.

Ledit Eficiencia Energética SAU (Septiembre 2014 - Junio 2017).

Sector: Eficiencia energética. Iluminacién Led. Instalaciones.

Funciones: Gestion de cuentas. Operaciones especiales o grandes clientes.

Habilidades: Ajuste de procesos consultivos y directos.

Logros: Consecucion de objetivos, liderando todas las ratios comerciales de la empresa. Aporte de cartera
propia de clientes (representando éstos algunas de las operaciones de mayor volumen de la empresa).

Responsable de Ventas Retail/Regional Zona Centro Area de Proyectos y Distribucion.

Artesolar Iluminacion Led (Diciembre 2012 - Septiembre 2014).

Sector: Distribucion comercial (Electrénica: equipos y luminarias led).

Funciones: Responsable de Ventas Retail. Gestor cuenta Endesa Gran Publico (centro). Regional zona centro
Area de Proyectos y distribucion.

Habilidades: Interlocucion y negociacion en centrales de compra. Blsqueda, deteccion y captacion de
oportunidades de negocio. Gestion Integral de proyectos.

Logros: Aumento de facturacién, superando los objetivos marcados por la empresa en las cuentas retail, asi
como superacion de los objetivos en la red de distribucion oficial. Ampliacién de operaciones sector publico.
Aumento de nuevos clientes y lineas de negocio para la empresa.

Division Comercial Electrical Retail

Electrolux Home Products Espafa, S.A.U. (Noviembre 2011 - septiembre 2012).

Sector: Distribucion comercial (Electrodomésticos).

Funciones: Gestor de punto de Venta- Account Manager Junior.

Habilidades: Comprension global de negocio y de la organizacion; capacidad para trabajar bajo presion y
orientado a objetivos; habilidad comercial; orientacion al cliente anticipando necesidades y resolucion de
problemas; pasién por la innovacién.

Logros: Consecucién y superacion de los objetivos de display share, distribucion numérica y de formacién de
producto. 100% de resolucion de incidencias administrativas.



. Departamento comercial
MYDAYS Espafia (febrero 2011 - septiembre 2011).
Sector: Distribucion comercial (experiencias paquetizadas).
Funciones: Procurement ventas y adquisiciones — Coordinador call center
Habilidades: Gestidn y coordinacion de equipos; capacidad para trabajar bajo presion y orientado a objetivos;
habilidad comercial.
Logros: Consecucion y superacion de los objetivos de adquisicion de nuevos proveedores (500 nuevas
experiencias en el periodo indicado).

L] Redactor
Radio Television Espafiola (CRTV) (Julio 2010 - Septiembre 2010).
Sector: Medios de Comunicacion.
Funciones: Redaccion y Reporterismo.

*  Ayudante de producciéon
Cadena COPE (Julio 2008-Septiembre 2008)
Sector: Medios de comunicacién
Funciones: Labores de departamento de produccion.

*  Técnico superior en desarrollo y aplicacion de proyectos de construccion.
Valladares ingenieria S.L. (Marzo 2002 - Febrero 2004)
Sector: Construccion
Funciones: Realizacion de proyectos de edificacion

FORMACION

= Master Universitario en Marketing Universidad Pontificia de Comillas ICADE (Madrid)
Facultad de Ciencias Econémicas y Empresariales
Areas de mayor rendimiento: Distribucién Comercial, Analisis Financiero; Practicas en Empresa.

=  Periodismo. Especialidad: Periodismo. Licenciado. Universidad Rey Juan Carlos.
Espafia.
Areas de mayor rendimiento: Teoria de la Comunicacion y de la Informacion; Lengua Espafiola, Historia;
Ciencia Politica.

=  Técnico superior en desarrollo y aplicacion de proyectos de construccion. Especialidad: Desarrollo y
Aplicacion de Proyectos de Construccion. Edificacion y Obra Civil.
FP 2 / Técnico superior. Centro Privado de Formacion Profesional especifica Juan XXIII.

INFORMATICA

" Salesforce. Nivel profesional

- Power BI. Nivel profesional.

- SPSS. Nivel Usuario Avanzado.

" Bases de Datos. Nivel Usuario Avanzado.

" Hojas de Calculo. Nivel Usuario Avanzado.

- Presentaciones. Nivel Usuario Avanzado.

" Procesador de Texto. Nivel Usuario Avanzado.

OTROS DATOS

" Disponibilidad para viajar: Total.
" Carnet conducir: Coche (B).
= Vehiculo Propio: Si.

REFERENCIAS

Ademas de los puestos de trabajo relacionados, se podran ofrecer las que se consideren oportunas en caso de
que se soliciten.



