GUSTAVO DAMIAN

AGENTE COMERCIAL

PERFIL HABILIDADES

I + Excepcionales dotes comunicativas y de creaciéon de redes
Un desarrollo completo de venta de + Trabajo en equipo

productos o servicios no acaba con el ¢ Gran rendimiento bajo presion

cierre de unanegociacion. Supervisar los
acuerdos "in situ" y mejorar la visibilidad
de una marca es imprescindible para que
este desarrollo sea efectivoyrentable.

+ Proactividad
+ Capacidadresolutiva

En mis aflos de experiencia dedicados a E X P E R | E N C | A |_ A B O R A L
la venta y fidelizacién de clientes, he L

creado un método propio de constante . .

supervision, tanto de personal a mi cargo, @ WInCh,e Redes ComerCIaI_eS

como de objetivos a cumplir. Comercial canal Horeca Pernod Ricard

Cuento con gran motivacién para seguir
perfeccionando habilidades y crecer
profesionalmente.

* Captacion de clientes
* Gestion de cartera en canall
. Hosteleria.

CONTACTO quistribuidora"Laudevins"
Agente comercial
OCT 2020 - MARZO 2021

¢ Encargado zona Baleares en la venta de Vinos y Cervezas
¢ Captacion de nuevos clientes en canal hosteleria.

*

Eﬂﬂ‘

Distribuidora Canal minoristay mayoristade bebidas

@ Palma de Mallorca Emprendimiento propio
DE AGO DE 2019 A SEP DE 2020
EDUCACI O N ¢ Captacion de clientes

¢ Venta y distribucion

— + Negociacion
¢ Comercio y Marketing Cerveceria y Malteria QUILMES (Anheuser - Busch INBEV)
Mar del Plata (2015_ 2018) DE SEP DE 2017 A AGO DE 2019
Ejecutivo Senior de ventas
+ Captacion de grandes cuentas y desarrollo de las mismas
IDIOMAS ABInBey * AMPliacion de productos en puntos de venta.
— * Desarrollo de visibilidad de la marca y fidelizacion de clientes.

¢ Creacion de estrategias de venta y asegurar la ejecucion de las mismas
A |
¢ Espafiol

¢ Ingles I Cerveceria y Malteria QUILMES (Anheuser - Busch INBEV)

¢ Cataldn p— DE NOV DE 2014 A SEP DE 2017

Agente comercial Cervezas y productos derivados

OTROS DATOS * Visitas de cartera de clientes y toma de pedidos de porfolio
DE INTERES ’
L

Carnet de conducir B1
Vehiculo propio



