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Información personal 
 
 

 Edad: 45 años  
Carnet de conducir. 
Disponibilidad para viajar a nivel internacional 

 
 
 

Educación 
 

1990 - 1996    Licenciada en Ciencias Económicas y Empresariales. 
                         Universidad de Murcia, España y Universidad de Essex, Inglaterra. 
• Murcia: Comercio e Investigación de Mercados 
• Essex University: Business Management 

 
 

1998 - 1999   Master en Gestión y Dirección en Comercio Exterior de Negocios, Fundación Universidad 
Empresa de Murcia. 
 
2019          WSET Nivel 3 (Wine and Spirit Educational Trust) 
         Consejo Regulador de la Denominación de Origen La Mancha en Alcázar de San Juan 

 
 
 

Experiencia Profesional 
 
 

2002- actualidad: Responsable Exportación en Empresas del Sector Agroalimentario 
 

• 2015-2017: Directora de Exportación Grupo Prodevisa: Responsable del lanzamiento y posicionamiento a nivel 
internacional de la nueva línea de vinos de calidad de la Compañía, consolidando ventas en más de 11 países de 
Europa, América del Norte, Centro América y Australia, Además de gestionar y aumentar la cartera de clientes 
internacional de la primera línea de negocio del Grupo, refrescos con base de vino. 

 

 
• 2013-2015: Directora Freelance de Exportación en Bodega El Castillo y V y B EL Toboso SL, vinos de alta 

calidad con IGP Tierra de Castilla, ecológicos con nivel de precios medio-alto. Creación la cartera de clientes en 
Europa, EEUU, Japón y China. 

 
• 2007-2013: Directora de Exportación sector aceite y vinos de alta calidad con DO, ecológicos con nivel de precios 

de 2 hasta 11 eur. Creando la cartera de clientes y llegando a una facturación de más de 600.000 eur/año en 
bodegas de diversas Denominaciones de Origen: DO La Mancha, (Vinos y Bodegas SA) , DO Valencia (Bodegas 
Emilio Clemente), DO Utiel-Requena Bodegas de Utiel SA) 

 
 

• 2002-2007: Export Área Manager Grupo FORL ASA: grandes cuentas con volumen de facturación entre 8 y 10 Mill. 
Euros 



Tareas comunes a estos  cargos: 
* Diseño de las estrategias comerciales en el exterior. 
* Negociaciones de grandes cuentas. 
* Potenciación de la marca en el sector. Desarrollo marcas blancas. 
* Coordinación Logística y transporte Internacional 
* Estudios de mercado, preparación y asistencia a Ferias Internacionales. 
* Coordinación de certificaciones de calidad y homologación de etiquetados. 
* Supervisión Documentación Exportación 
* Búsqueda de nuevos clientes, agentes y distribuidores y seguimiento de sus redes comerciales. 
* Presentación y negociación de Ofertas. 
* Previsiones de ventas y consecución de Objetivos. 
* Estadísticas de control. 

 
 

2000-2001 P r o m o t o r a  de misiones comerciales en la Cámara de Comercio Hispano-Colombiana en 
Bogotá, Colombia. Instituto de Fomento de la Región de Murcia. 

Preparación de misión inversa, directa y jornadas informativas. 
 
 

1999 Técnico en Comercio Internacional   Oficina Comercial de la Embajada de España en Lima 
Coordinadora de Misiones comerciales directas e inversas España-Perú. 

 
 

        1997-98 Profesora de Contabilidad Financiera, Analítica y de Sociedades. 
Universidad Popular de Villarrobledo, Albacete. 

 
 

1994 - 1995 Alumna Interna en el Departamento de Economía de la Empresa. 
Facultad de C.C. Económicas y Empresariales. Universidad de Murcia. 

 
Idiomas 

 
 
 
 

Menciones Honoríficas 
 
 
 
 
 
 
 

Formación 
Complementaria 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

Publicaciones 
 
 
 

 
 

Actividades 
Extracurriculares 

Inglés. Nivel C1 Escuela Oficial de Idiomas 
Francés. Escuela Oficial de Idiomas de Albacete. Nivel medio. 
Alemán. Escuela Oficial de Idiomas de Albacete. Nivel Avanzado. 

 
 

 
 

1995 - 1996 Beca ERASMUS en Essex University, Inglaterra. 
 

1989, 1990, 1991, 1996 Beca del Ministerio de Educación y Cultura Español. 

1994 Beca del British Council, Bristol, Inglaterra. 

 
 
 

1999 International Marketing Seminars. 
Escuela de Negocios, Fundación Universidad - Empresa de Murcia. Seminario totalmente impartido 
en inglés por profesores de universidades inglesas y norteamericanas: 

 
• Investigación de Mercados Internacionales 
• Estrategias de Marketing Internacional y Decisiones de Producto 

 

• Marketing Global. Decisiones de Comunicación y Precio. 
 
 

Estudio de Mercado “Comercialización y Distribución de Productos Farmaquímicos en Perú”. 
Oficina Comercial de España en Lima, Perú. 

 
 

1997 Traducción de Documentos para Organismos Oficiales, Inglés-Español. 

1997 Intérprete Torneo Internacional de Ajedrez “Ciudad de Villarrobledo” 

Usuario habitual de herramientas informáticas, Internet, Correo Electrónico, Redes Sociales 
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