ID- 56534 Jaime

Revenue Analyst at WELCOMEBEDS.COM

Experiencia

WELCOMEBEDS.COM
Revenue Analyst
enero de 2019 — Presente

Seguimiento de los KPis principales para cada regidn y destino para optimizar
los ingresos del producto hotelero.

- Realizacién de acciones comerciales y campafias a nivel mercado ycliente.
S Implementacién y seguimiento de los resultados de cada campaiia.

- Analisis y monitorizacion de la competitividad de producto de hotelpor
Postgrado competencias de analisis (Data destino.

Literacy) — Universitat Oberta de Cataluiia

- Coordinacién con el equipo de contratacién y producto en la identificacién de
Administracion y Direccién de Empresas — oportunidades de mejora de la competitividad, de mdrgenes y rentabilidad por

Universidad Complutense de Madrid. hotel

- Implementacion de estrategias tacticas de pricing enfocadas en maximizar la
rentabilidad del grupo Welcomebeds.

Lenguajes , L, - . . .
- Ejecucion y mantenimiento en las estrategias de margenes segunlos

Inglés (Avanzado)

Espafiol (Nativo)

Aptitudes principales

MicroStrategy

Tableau
sQL

R.

Google Analytics

Certificaciones
Google Analytics

Microstrategy

Beonprice Basic Certificate

AMADEUS

Revenue Management Profesional

(HotelsDot)

pardmetros definidos en los sistemas internos de Welcomebeds.

Apoyo al proyecto de implementacion de la nueva herramienta de Revenue
Management del grupo Welcomebeds.

Apoyo a la direccidn en la preparacion de documentos internos de resultados
de negocio y estrategia de precios.
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O.K. GROUP

2 anos 2 meses
Product Executive
noviembre de 2017 - diciembre de 2018 (1 afio 2 meses)

- Definir la gama, tanto a nivel de motorizaciones como de equipamientos, en
funcién de los requerimientos del mercado y de la oferta comercial delgrupo.

- Realizar estudio de precios de la competencia para analizar los posibles
desposicionamientos de nuestros productos respecto a ella,

- Analizar detalladamente la competencia mads directa en cuanto aprecios y
equipamientos, como primer paso para posicionar nuestros productos.

Elaboracién de Price-index para cada motorizacion.

- Estimar el mix de ventas por modelos y equipamiento para optimizar la
logistica de aprovisionamiento.

- Realizar propuesta de action models a efectos de agilizarsituaciones

especificas de stock y/o contraatacar acciones determinadas de la
competencia.

Marketing OK CARS
mayo de 2017 - diciembre de 2018 (1 afio 8 meses)

- Crear y mantener un calendario de marketing

- Planificacién y ejecucién de eventos: Ferias, nuevas aperturas...

- Maedir el ROI de las acciones de marketing realizadas

- Planificacién y ejecucién de Campafias publicitarias en radio, prensa, revistas.

E-Commerce OK CARS
noviembre de 2016 - diciembre de 2018 (2 afios 2 meses)

- Planificacién y ejecucién de Campafias publicitarias en redes sociales.
- Redaccién de texto SEO
- Gestion de Leads.

- Administracidn y gestidn de contenido de la pagina web OKCARS.es
(wordpress)

- Administracidn y gestion de los diferentes portales de automocidn: Grupo
Schibsted (Coches.net, Vibbo, Milanuncios), Autoscout24, Autocasion.com





