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DATOS PERSONALES
Nombre: José Federico
Direccion: Ourense (22 residencia en Pontevedra)

Fecha de nacimiento: 24/01/1973

ESTUDIOS REALIZADOS

Licenciado en Ciencias Econdmicas por la Universidad de Santiago de Compostela (02/1998)

IDIOMAS

Gallego: Bilingte
Inglés:  Nivel Medio

INFORMATICA
Domino de office

EXPERIENCIA LABORAL

> RESPONSABLE COMERCIAL en ESPANA SA (07/2021- Actualmente)
= Crear, formar y desarrollar un importante equipo conformado por despachos
profesionales (asesorias fiscales, laborales, economistas, abogados, etc.) paraprestar un
servicio de asesoramiento integral a sus clientes.
= Estrechar vinculos con los clientes en las areas de prevision y proteccion social
analizando factores financieros, fiscales y econémicos.

» DIRECTOR DE OFICINA en PSN_(11/2017 — 04/2021)

=  Cumplimiento de los objetivos cuantitativos y cualitativos fijados por la empresa.
Desarrollo, control y supervision de la actividad de los equipos, apoyando el adecuado
desempefio del personal a cargo.

= Control de calidad de la atencion personalizada, asesoramiento y fidelizacion de los
mutualistas asignados a través de un seguimiento permanente de los mismos.

= Cumplimiento de los procedimientos de la Entidad en contratacion, gestion de cartera,
prestaciones y facturacion.

» JEFE DE VENTAS en VODAFONE EMPRESAS (07/2015 - 11/2017)
= Direccion de equipos de ventas.
= Garantizar el cumplimiento del plan comercial consecucion de objetivo marcados por la
empresa.
= Prospeccion y captacion de pymes.




» GESTOR COMERCIAL en ANUNTIS SEGUNDAMANO (10/2011 -10/2014).

Prospeccidn y apertura de cartera de nuevos clientes.
Gestion, seguimiento y fidelizacion de clientes.
Utilizacion y manejo diario de CRM.

» EJECUTIVO COMERCIAL en VENTASK GROUP (07/2009 - 08/2010).

Captacion de clientes, partiendo de las oficinas de Banesto, con la responsabilidad dela
ampliacion de pymes y comercios del area de influencia de las sucursales.

> DELEGADO DE OFICINA en FINCAS CORRAL OURENSE (11/2005 - 04/2009).

Gestion y direccion de un equipo comercial de 5 personas, de un grupo inmobiliariocon
distintas areas de actividad, ejerciendo como representante legal.

Desarrollar un equipo via seleccion, formacion, motivacién, desarrollo y direccion.
Gestidn y negociacién de préstamos hipotecarios con entidades financieras.
Comercializacion de todo tipo de seguros.

Coordinar, gestionar y controlar la actividad comercial de la oficina en consonanciacon
los objetivos establecidos por la empresa.

» GESTOR COMERCIAL DE OURENSE Y LUGO en SANTANDER CONSUMER

FINANCE (06/2005 - 11/2005).

Captacion y mantenimiento de cartera de prescriptores de operaciones de crédito al
consumo.

Realizacion de propuestas y negociacion con los clientes.

Planificacion de las previsiones comerciales en funcién de los objetivos asignados.
Realizacion de informes de la actividad comercial solicitados por la direccion

» DIRECTOR DE ZONA COMERCIAL DE OURENSE en PROSPERITY SEGUROS S.A.

(02/2003 - 05/2005).

Captacion de mediadores, empresas colaboradoras y personas interesadas en el desarrollo
de una carrera profesional como Agentes.

Formacién y capacitacion de la red comercial a mi cargo para la comercializacion de
seguros en todos los ramos (patrimoniales, vida, personales, salud, seguros de decesos,
planes de pensiones y seguros de jubilacion y ahorro)

Direccion, tutela y seguimiento de la actividad comercial de la red, gestionando la
resolucion de incidencias.

Desarrollo del equipo para conseguir el cumplimiento de los objetivos establecidos.

» GESTOR COMERCIAL en BANESTO (07/2002 - 12/2002).

Gestion de clientes y promocién de los productos financieros de la entidad, tanto de
activo como de pasivo.

» JEFE COMERCIAL en MUEBLES REGUEIRA (06/1999 - 07/2002).

OTROS

Responsable del centro en dependencia directa de la Gerencia.
Coordinacion de equipo comercial y logistica.
Gestion comercial, de compras, incidencias, y exposicion.

Certificado Mediadores de Seguros Grupo B.

Disponibilidad geografica.



