
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Experiencia 
 
Agente Comercial Colegiado (Noviembre 2015 – Actualmente) 
Técnico Comercial 

Comercialización de productos y servicios Tecno – industriales tales como componentes y Equipos para el tratamiento de fluidos. 
(motores ABB , Válvulas, Pasteurizadores, Embotelladoras, sistemas de bombeo y mezcla Inoxpa Grundfos,). 
Mantenimiento de la cartera actual y prospección de nuevos clientes. Gestión de acuerdos comerciales, desarrollo de proyectos, negociación y  
cierre de  ofertas. 

 

Abrasivos SAIT España S.A. (Noviembre 2015 – Actualmente) 
Delegado Técnico Comercial 

Realizando las funciones de Delegado Comercial de forma autónoma en la Zona de Galicia y Norte de Portugal. Mantenimiento de 
la cartera actual y prospección de nuevos clientes. Gestión de acuerdos comerciales y ofertas. Asesoramiento técnico en cliente 
final, reporte directo al Director Comercial. 

 
Agente Comercial (Febrero 2015 – Noviembre 2015) 
Desarollador de clientes Orange Empresas 

Fidelizar y desarollar cartera de clientes de Orange Empresas Zona Norte. 

 
Vouguembal Embalagens Lda. (Noviembre 2012 – Noviembre 2014) 
Delegado Comercial 

Realizando las funciones de Delegado Comercial. Creando y gestionando una cartera de clientes, visitando y asesorando 
directamente y gestión administrativa de la Delegación reportando a la central. 

 
Industrias Metalúrgicas Masual S.L. (Marzo 2007 – Septiembre 2012) 
Administrativo Comercial 

Realizando las funciones de cálculo y elaboración de ofertas, atención al cliente y seguimiento de ofertas, confección de tarifas. 
Además de realizar diferentes tareas de gestión administrativa (Facturación, control de personal y relación con proveedores). 

 
Asegur Baleato S.L. (Abril 2006 – Octubre 2006) 
Gestor Administrativo 

Realizando tareas de gestión administrativa y soporte a la empresa. 

(Contabilidad, Facturación, Laboral, tramitación en organismos públicos). 

 

 
Formación Académica  

Técnico Superior en Administración y Finanzas en el Instituto Monte Neme en Carballo (2004-2006). 
 

Bachillerato de Ciencias Sociales en el Instituto Rosalía de Castro en Santiago de Compostela. 
 
 

Formación Complementaria  

Título Oficial Agente Comercial colegiado ICEX – CEXCO. 

Certificado de formación Honeywell Safety en Equipos de Protección Individual. 

FORCEMANAGER CRM para gestión de cartera de clientes (Utilizado actualmente). 

ERP / CRM Exit desarrollado exclusivamente para Industrias Masual. 
SP Panel de Gestión (Contaplus, Facturaplus, Nominaplus) 

 

 

Idiomas 
 

Español: Nativo 

Gallego: Nativo 

Portugués: Conversacional 

Inglés: Básico 

(Cursando actualmente en Centro Británico para progresar y 

certificar nivel) 

 

Otros Datos 
 

Permiso de circulación B-1 

Disponibilidad de coche propio 

ID-55673 Daniel 
 

Responsable Técnico Comercial 
15873 Bembibre – Val do Dubra (A Coruña) 1 de Enero de1984 

 

Soy Agente Comercial con un dilatado conocimiento del Sector Industrial en Galicia, Asturias y Norte de Portugal, aporto experiencia en la 
Gestión Comercial en sectores como la Industria Alimentaria, Química y Metalúrgica. 


