Cristian S.

Fecha Nacimiento: 03/12/1992
Direccién Valencia 46014

OBIJETIVO

Encontrar una empresa seria para situarme laboralmente con un futuro

EXPERIENCIA Captar e informar los productos de servicio a los nuevos clientes. Realizar
seguimiento de las mismas. Obtencidn de datos personales en viviendas
JEFE DE EQUIPO vacias que posiblemente estén para salir al mercado.

SOLVIA DEVELOPMENT S.L
Septiembre-2018 — Enero 2020
captacion, ventas, seguimientos, buzoneo, ferias, jornadas de puertas
COMERCIAL CAPTADOR abiertas, etc
FRANQUICIA TEMPOCASA
VALENCIA
Septiembre-2016 — Agosto 2018

COMERCIAL CAPTADOR
RED PISO VALENCIA
Enero-2013 - Marzo-2015

AYUNTAMIENTO DE CHIVA
JARDINERIA PARA URBANIZACIONES
Diciembre 2011 - Diciembre-2012

EDUCACION

ESO
IES CUEVA SANTA SEGORBE
2005

FP. ADMINISTRATIVO PERPETUO

SOCORRO
2008

HABILIDADES

ESTRATEGIAS PISOS CERRADOS , RESOLUCION DE CONFLICTOS , CONTRATACION Y FIRMA EN ARRAS , FACILIDAD CON CLIENTES (
PROPIETARIOS Y COMPRADORES)



