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Restmen

Comercial de Ventas, con talento y eficacia en la relacion de varias tareas a la vez, asi como cubrir las necesidades de los clientes y conseguir nuevas
y mayores volimenes de ventas. Crea fidelizacion y establece relaciones a largo plazo con los clientes al mismo tiempo que alcanza de manera

constante los objetivos de ventas fijados.

Historia Laboral

Gestor Comercial de Voldis, 06/2018 - Actual

* He logrado desarrollar mi ruta incrementando la cantidad de clientes anualmente.

« He reducido la deuda en un 46% durante el ultimo semestre.

* He conseguidor introducir mas variedad de productos del portafolio por condiciones como un pedido minimo y cobro de CLA.

* He aumentado la distribucién numérica a través de los afios.

Supervisor Comercial de Ventas, 05/2001 hasta 12/2017

Cerveceria Polar, C.A. — Caracas, Venezuela

®  Logré durante varios afios el cumplimiento del Plan Dinamico y Operacional de ventas a través de herramientas de negociacion, mi
ascendencia sobre los clientes directos e indirectos de mi zona.

®  Obtuve a través de mi direccion que el cuerpo que de vendedores que estaba bajo mi cargo lograran sus objetivos de forma individual y
colectiva.

®  En mas de una oportunidad tuve el logro de quedar en Ira. Posicion del ranking en el cargo que desempeifi¢ en lo que al Territorio
Metropolitano se refiere, quedando dentro de los 10 primeros a nivel nacional, en una terna de mas de 300 competidores homdlogos.

®  FElaboré y ejecuté los presupuestos anuales, ajustandome a una necesidad real del mercado produciendo mayor volumen de ventas a menor
costo y el mayor margen de rentabilidad.

®  Depuré la data de mis clientes de forma constante y diaria a través de validaciones continuas de los datos de los mismos.
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Logr¢ la captacion de mas de 100 clientes nuevos en cada afio laborado.

Obtuve el mejor alcance durante varios afios en lo que a Indicadores de Ventas se refiere, tales como Cobertura Promedio Semanal, Indice
de Carga, Efectividad de Visita, Efectividad de de Ventas, entre otras.

Ejecuté los clientes con mayor potencialidad con herramientas de merchandising como exhibiciones adicionales en primera posicion,
colocacion de precios de nuestros productos y planogramas en neveras de los mismos.

Impulse las ventas en establecimientos de caracteristica de Consumo en Sitio tales como bares, pefias hipicas, restaurantes y discotecas

con material promocional a través de promotoras de ventas por medio de concursos al consumidor final.

Auditor de Proceso de Ventas, 10/2016 hasta 12/2016

Cerveceria Polar, C.A. — Caracas, Venezuela

Medi los pasos de la visita realizado por los vendedores a través del Ciclo de Coaching y luego a través de la nueva modalidad de Avanzada
por medio de los Supervisores de Ventas.

Cualificar a ejecucion por parte de los Supervisores de Ventas la ejecucion en los Puntos de Venta, evaluando Posicion Dominante y
Primera Posicion.

Verificacion de planificacion y cierre de actividades en SAP —CRM por parte de los Supervisores de Ventas

Corroboracion del seguimiento de las reuniones uno a uno, semanales y mensuales de los Supervisores Comerciales tanto con su cuerpo
de vendedores como con el Gerente de Area.

Medicion de la habilidad para planificar estimados mensuales de ventas a través del sistema SAP — ERP.

Supervisor de Servicios Generales 02/1996 hasta 04/2001

C.O.N.I.C.L.T. — Caracas, Venezuela

®  Velar por el mantenimiento tanto de las instalaciones como el de los vehiculos y equipos de oficina como el de repararlos a través de
licitaciones y presupuestos a convenir anualmente dependiendo del caso.

®  Autorizar y pagar horas extras manejando criterios partiendo de necesidad y rentabilidad

®  Pago de viaticos

®  Aprobacion y rechazo de solicitudes y ordenes de servicio para definir si se le daba continuidad al proceso administrativo y trasladar
dichas solicitudes y 6rdenes al departamento de Finanzas.

Formacion

®  (Certificado de Manipulacion de Alimentos
Valencia - 2018

[ ]

Diplomado en Taller de Negociacion: Ventas 2017

Cambridge International, Harvard — Caracas, Venezuela



®  Licenciado en Administracion de Empresas: Administracion 2001

Universidad José Maria Vargas — Caracas, Venezuela
Aptitudes

®  Honestidad, flexibilidad, responsabilidad y constancia

®  Proactividad sin excluir las normas y procedimientos de la organizacion

®  Sinergia

®  Negociador persuasivo

®  Sociable

®  Destreza en el campo sistematico

®  Me apego a los valores organizacionales

®  Identidad con la cultura organizacional

®  Comunicacion clara y precisa para establecer objetivos

®  Escuchar y evaluar propuestas del como alcanzar las metas

®  Puntualidad

®  Cumplimiento de objetivos y metas en tiempos estipulados

®  Ordenado

®  Hacer seguimiento de las actividades planificadas, ejecutadas y pendientes

®  Reuniones periodicas para reflejar los logros hasta el momento para facilitar la toma de decisiones y corroborar o enmendar instrucciones
para unas probables estrategias a seguir para el alcance de los objetivos

®  Liderazgo por influencia y resultados

®  Me adapto a cualquier situacion y necesidad de la empresa para la cobertura de expectativas e inquietudes, dependiendo del caso



