
GESTOR COMERCIAL. Gestión comercial realizando las acciones comerciales para captación, 
mantenimiento, control de distribución y cliente final, realizando los seguimientos adecuados de 
promociones para conseguir los objetivos marcados. 
Así como la dirección de equipos comerciales (Equipos de distribución) 
Conocimiento de una amplia red distribución comercial de bebidas y alimentación, como también de 
una amplia cartera de clientes  
Compromiso veraz por el trabajo, experiencia, agilidad, dinamismo y fidelidad hacia la empresa son 
las principales cualidades. 

GESTOR COMERCIAL 
            ORENES GRUPO (Hostelería) 
            Diciembre  2018 –Noviembre 2022 
            Gestor  en zona  PROVINCIA DE ALBACETE Y CUENCA 
            Gestión cartera clientes principalmente hostelería 
            Reportes y comunicación activa con la empresa 
            Dirección de equipos técnicos 
            Gestión del presupuesto, contratos. 

 GESTOR DE CUENTA NACIONAL 
 LABORATORIOS VINFER  (Distribución ) 

            LEVANTE , CASTILLA LA MANCHA Y CASTILLA LEON 
 Reportes y comunicación activa con la empresa 
 Gestión del presupuesto, contratos exclusivas, Rapeles 

            Control y gestión de roturas de stock 
            Gestión directa con distribución y búsquedas de nuevas distribuciones. 
            Gestión de grandes cuentas nacionales  

  Gestión cartera de cobro.  

 DELEGADO 
            Hijos de Rivera (ESTRELLA GALICIA) (Hostelería y restaurantes) 
            Marzo 2012 - Mayo 2018 (6 años y 2 meses) 
            Promotor/delegado en zona REGION DE MURCIA Y PROVINCIA DE ALBACETE Y CUENCA 
            Elaboración de presupuestos de rutas asignadas 
            Reportes y comunicación activa con la empresa 
            Dirección de equipos comerciales de distribución 
            Gestión del presupuesto, contratos exclusivas y Plv . 
            Gestión directa con distribución y búsquedas de nuevas distribuciones 
             Control y gestión de roturas de stock 

   Acuerdos y organización eventos horeca 
     Gestión cartera de cobro. 
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ALBACETE 



   TECNICO COMERCIAL 
             CUARTERO HIGIENE (Hostelería y Administración publica) 

  8 años de reconocida experiencia en el sector comercial  
 Desarrollo veraz de una cartera de clientes en la que los dos primeros años creció un 26% y 

siete años con una media de un 24,6 % . 

           Realizando el objetivo anual marcado por la empresa 

             Se obtuvo el compromiso del 72 % de los clientes. 

             Un asesoramiento  técnico, comercial y sanitario (H.A.C.C.P) 

 TECNICO EN PREVENCION DE RIESGOS LABORALES 

Gestión, control y supervisión para ayudar a eliminar y controlar los riesgos 
              laborales.

Practicas realizadas en Empresa de construcción desarrollando, controlando  y   
              ayudando a realizar un plan para la reducción de los riesgos. 
             Una vez realizado control y seguimiento. 

             Titulación 
BACHILLER  I.E.S. ISSAC PERAL (CARTAGENA) 

Titulación 
TECNICO EN PREVENCION DE RIESGOS LABORALES 

 TECNICAS DE VENTA. 

OTROS TRABAJOS: 
Auxiliar administrativo (Inmobiliarias Selector Vacaciones) 
Técnico de mantenimiento (Inmobiliarias Selector Vacaciones) 
Logística y almacenaje   

    Idiomas   Inglés: Nivel Medio 

o Ofimática: Autoedición, Procesadores de texto, Hojas de cálculo, Internet, Mail, etc.
o Con gran agilidad de trabajo con sistemas  digitales y tecnológicos.


