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2005-2010 Administración y dirección de empresas, Abat Oliba CEU (Barcelona) 
2005-2010 Económicas, Abat Oliba CEU (Barcelona) 

2007-2008 Seminario en fusiones y adquisiciones, Abat Oliba CEU (Barcelona) 
2008-2009 Seminario de técnicas de negociación, Abat Oliba CEU (Barcelona) 

Enero 2019 / Actualidad- Responsable del equipo comercial de grandes cuentas en Gold 
Creek. Empresa de energía que trabajaba subcontratada para Endesa y que 
posteriormente pasa a ser Swtich donde adquiero más responsabilidad ya que empezamos 
a vender energía por cuenta propia.  

Diciembre 2017 / Enero 2019 Business Executive en Softland Madrid. Empresa de 
consultoría de software Internacional, enfocada sobre todo al mercado latino americano. El 
roll que actualmente desempeño es el de dar soporte al CEO en las distintas áreas de la 
compañía. 
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Octubre 2016 / Octubre 2017 Gerente Desarrollo en Investment to change the world (ICW) en 
Madrid. Empresa con diversos sectores de inversión con proyectos embrionarios por 
desarrollar. Para ellos puse en marcha a la par la explotación de una goleta turca de lujo y 
una almazara de aceite. 

Abril 2015 / Julio 2016 Gerente General Electrobody Panamá. Franquicia Española de 
electro estimulación para la cual compramos el master franquicia y desarrollamos 2 
sucursales en la ciudad de Panamá. 
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Noviembre 2013 / Febrero 2015 Gerente de la Terraza de La Casa del Soldado en Panamá. 
Restaurante ubicado en el centro cultural de la embajada Española en la ciudad de 
Panamá. 

Octubre 2010 / Septiembre 2013 Contrato con la empresa Cadbury para posteriormente 
(tras la integración) pasar a contrato con Kraft. En Cadbury entré como trade marketer 
Candies&Chocos retail para pasar a POS Gum&Candy Retail después de la integración 
con Kraft. 

Enero 2010 / Junio 2010 Marketing Assistant en Amazon Luxemburgo. Contrato de 
prácticas en el departamento de marketing desempeñando las siguientes actividades. 
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Liderazgo del catálogo 2011 de Cadbury tanto para el canal retail como para el canal IC. 
Liderazgo y coordinación con la fuerza de ventas del proyecto de mejora de materiales 
en el que se modificaron todos los materiales permanentes (materiales de hierro) que 
teníamos en Cadbury con unos resultados finales con muy buena acogida y feedback 
por parte de los supervisores y GPV’s. 
Gestión de las actividades promocionales que se hacían en Cadbury con Huesitos así 
como recogida de los posteriores resultados vs el forecast que nos pasaba la fuerza de 
ventas. 
Liderazgo en la realización de materiales no permanentes (de cartón) para los 
lanzamientos de Halls, acciones con Huesitos, lanzamientos de Trident así como 
materiales temáticos para clientes específicos (Halloween, Navidad). 
Seguimiento semanal de stocks de material por SAP y distribución de la información a 
toda la fuerza de ventas vía mail. 
Gestión de las PO de candies&chocos a través de SAP. 
Apoyo en la gestión de proyectos de modificación de CO como por ejemplo Eroski 
(planogramas, nuevos muebles, etc.) 
Apoyo para nuestra fuerza de ventas en problemas que surgían en el día a día. 
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Idiomas 

Informática 

Otros datos de interés 

Carné de conducir B-1, Vehículo propio, Disponibilidad para viajar. 
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Otras cualidades 




