’

Sobre mi
Natural de Sevilla y nacido en 1980. Profesional
dinamico y proactivo con mas de 23 anos de
experiencia en el ambito del mueble tapizado, y
como comercial, ademas de gestion de
proyectos relacionados con mobiliario.
Apasionado por el desarrollo de estrategias de
ventas, la optimizacién de procesos vy el
liderazgo de equipos. Especialista en
negociacion y fidelizacion de clientes, con una
vision analitica para detectar oportunidades de
crecimiento y disefAar planes comerciales
efectivos. Comprometido con la mejora
continua y con una fuerte orientacién a
resultados, garantizando el éxito y la
rentabilidad de cada proyecto en el que
participo.
Resolucién de conflictos, persuasivo,
comprometido, liderazgo, multidisciplinar,
autodidacta, organizativo, resiliencia, mindset
digital y una gran motivacion intrinseca por
avanzar.

Contacto

@ 657 667526
@ marleymenacho@gmail.com

Dos Hermanas
@ 41089 Sevilla

Mas informacion

« Carnét de conducir Ay B.

« Vehiculo propio.

+ Disponibilidad inmediata.

* Curso de proteccion de datos.

* Curso proteccion de riesgos
laborales.

* Flexibilidad en turnos horarios
y posibilidad para
desplazamientos nacionales.

Jesus Menacho Cabeza
Gestor de Proyectos y Comercial

Experiencia laboral
GERENTE y JEFE DE EQUIPO
“Marley Tapizados, S.L | Julio 2015 - Julio 2023
- Gestor de direccién y proyectos, negociacion con clientes,
proveedores y entidades bancarias. - Gestion de mas de 500 pedidos
anuales, optimizando costos en un -20% mediante negociaciones
estratégicas.- Definicion y disefio de productos con ejecucion como
tapicero. -Lideré un equipo de 12 operarios, logrando reducir tiempos
de produccién en un 15% a través de metodologias agiles. Gestion de
Calidad. Uso de ERP para gestion y también CRM para clientes. Uso de
metodologia Agile y Kanban para coordinacion de proyectos. Gestion
de cartera B2B y B2C. Los clientes gestionados y dependiendo de la
actividad comercial, serian estudios de arquitectura, decoradores,
consultoras, constructoras, tiendas de mobiliario en general.

GESTOR Y ATENCION CLIENTE POSVENTA
™ Autdonomo como Tapicero | Febrero 2005 - Junio 2015

- Iniciacion en empresa familiar, desde aprendiz hasta llegar a
gestionar al completo el taller, dedicado a muebles tapizados tanto a
particulares como empresas. Desarrolle las habilidades técnicas y
obtuve grandes conocimientos del sector. Realizacién de atencion al
cliente y reparaciones postventa para diferentes empresas
internacionales dando servicio a un nivel nacional con la contratacion
de otros autdonomos. Aqui gestione incidencias y resolucion de las
mismas, reportando al departamento los casos tratados.

Datos académicos y formaciones

Programa avanzado en Agile Proyect Management. Scrum
Curso de 160 horas en Adams Formacion - 2024

Desarrollo Organizacional - Coaching Equipos

Curso modalidad mixto 25h en Adams Formacion - 2024

Programa Superior en Direccion y Administracion de empresas
EAE Business School - 30 créditos | 2023

FP Il - Técnico Especialista Electricidad Industrial

Centro Altair | Promocion 1998/1999

Colegio Publico Carlos V

Estudios en EGB | Promocion 1993/1994

Habilidades Idiomas
*Comunicacion eficaz y dinamica.

- ) Castellano:
‘Gestion de equipos. Nativo
"Destreza en sistemas digitales.

*Manejo de word, excel, outlook. Inglés:
*Gran experiencia comercial y en Nivel basico

movilidad urbana.

"Experiencia en licitaciones publicas

del estado.


https://campus.eaeprogramas.es/webapps/blackboard/execute/launcher?type=Course&id=_61229_1&url=
https://campus.eaeprogramas.es/webapps/blackboard/execute/launcher?type=Course&id=_61229_1&url=

