
 
 

Datos Personales 
 

ID-56801 David 

 

Fecha de Nacimiento: 16 de Enero 1985 

Lugar de Nacimiento: Málaga – España 

Domicilio: Santa Cruz de Tenerife 

 
 

Formación Académica 
 

- 2002/2003 – Bachillerato de Ciencias de la Salud en I.E.S Ciudad Jardín (Málaga) 

 

- 2004/2005 -  Ciclo Formativo de Grado Superior en la rama de Electrotecnia cursado en el I.E.S. 

IBN Al-Baytar (Benalmádena – Málaga) – Finalizado Parcialmente 

 

- 2009 – Inicio de Diplomatura en Ciencias Empresariales. 

 

- 2019/2020 – Programa Superior Dirección de Ventas – ESIC Business & Marketing School 

 
 

Experiencia Laboral 

 
- 2005 – Promotor de Ventas en Ruta de Fotnvella con una cartera de clientes visitados 

semanalmente, ofreciéndoles promociones y mejoras en la gestión de venta del producto. 

 

- 2006-2007 – Empleado en la empresa “Pinillo Inyecar S.L”  taller Bosch Car Servicie, 

desempeñando funciones de atención al cliente y gestión administrativa. 

 

- 2007 –2011 Empleado como Dependiente responsable en el Grupo Inditex, en su tienda de Zara de 

calle Liborio García, desempeñando funciones de atención al cliente, gestión de personal y control de 

producto, coordinación, responsable de logística. 

 

- 2012-2013 Realización de Task Force para Schweppes en su línea Premium, desempeñando 

captación de clientes, acuerdos promocionales, recogida de pedidos. 

 

- 2014-Actualidad – Europastry – Empresa dedicada a la fabricación, venta y distribución de masas 

congeladas.  
 

- Promotor de Ventas Gestión de cartera de clientes, realización de captación, desarrollo y 

mantenimiento de la misma. Realización de negociaciones de ventas, inversiones y créditos para 

la consecución de los objetivos.  

- Sales Manager  - Gestión y liderazgo del equipo de ventas, dando soporte y apoyo en las 

negociaciones. Gestión de cuentas clave del área responsable (Málaga y Sevilla).  

- Área Manager – Responsable de Area, trabajando con los diferentes responsables de equipo, 

analizando las áreas a mejorar y potenciar, creando estrategias de crecimiento, rentabilidad y 

sostenibilidad.  

 
 

Datos de Interés 
 

- Nivel de Ingles medio 

- Conocimientos avanzados de paquete Office, Tableu, SalesForce 

- Gran capacidad organizativa, análisis y toma de decisiones 

 


