JOSE LUIS

F. Nacimie

PERFIL PROFESIONAL

Emprendedor, orientado a resultados,
buena disposicion, actitud y excelente
manejo de relaciones interpersonales.
Experiencia en venta directa y
presencial de publicidad en gran
formato vy digital para Pymes y
Grandes cuentas en América y Espana.
Conocimientos en la implementacién
de estrategias comerciales enfocado
en el logro de objetivos. Amplio
criterio grafico en desarrollo de
material publicitario para el impulso de
marcas. Foco en Trabajo en Equipo,
servicio al cliente e innovacion.
Adaptabilidad a entornos cambiantes.
Apasionado y comprometido con el
éxito del cliente.

APTITUDES
Y DESTREZAS

Conocimiento en todos los aspectos
relacionados con operaciones de
ventas: prospeccion, captacion,
fidelizacion y gestién de cuentas.
Experiencia en personal: evaluacion,
entrenamiento y desarrollo.
Produccién, logistica y ejecucion de
Proyectos publicitarios. Andlisis de
inversion sequn necesidades del
cliente.

Compromiso —
Perseverancia ——
Credibilidad —
Adobe Suite D ——

Microsoft Office — ———
Teams, Zoom
Concur, Veeva —
Inglés —

FORMACION
ACADEMICA

*Formacion Profesional Grado Superior
en Artes Graficas
(Instituto de Disefo de Valencia)
*Cursos de Ventas:

Como vender Soluciones.

La venta persuasiva.

Técnicas de negociacién avanzada.
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EXPERIENCIA LABORAL

GRUPO DIRIGENTES

Responsable de Desarrollo de Negocios / Sep. 2021 — May. 2023

Gestion de Pymes y Grandes Cuentas, identificando y colaborando con los
principales Stakeholders para de desarrollo de campanas publicitarias y

de comunicacion (B2B).

Prospeccion y apertura de nuevas cuentas (Cliente final y agencias de medios).
Elaboracion y gestion de proyectos Ad hoc

Mantener y fidelizar la cartera de clientes.

Gestion de clientes estratégicos (Procter & Gamble (P&G), Mapfre, DKV, Renault,
Hyundai, Toyota, QuirénSalud, BBVA, Samsung, National Nederlanden, HM
Hospitales, Endesa, Iberdrola, Ferrovial, Master Card, Schneider Electric, Northgate,
Cars Cars, Prosequr, entre otras).

Asesoramiento personalizado estudiando las caracteristicas de cada cliente.
Colaborar con la Directora de Publicidad en el drea de eventos.

AIRLIFE SERVICE EUROPE

Key Account Manager / Feb. 2021 — Ago. 2021

Sequir los procesos de venta de la compania.

Manejar la argumentacion de venta, propuesta de valor y ventaja competitiva.
Ejecutar diariamente el plan de visitas.

Alcanzar el presupuesto de ventas y apertura de nuevos clientes.

Desarrollar I3 relacion con el cliente agregando valor en visitas regulares.

Xl YOU BAO - App

Delegado Comercial / Ene. 2020 — Nov. 2020

Desarrollo de nuevas oportunidades de contratacion para espacios publicitarios.
Prospeccién, negociacion, cierre y fidelizacion.

Presentacion, demostracion y asesoramiento de productos y servicios.
Elaboraciéon de presupuestos.

Negociacion y revision de ofertas realizadas.

NEBO ADVERTISING

Delegado Comercial / Ago. 2015 — Dec. 2019

Captacion, mantenimiento y fidelizacion de cartera de clientes.

Elaboraciéon de propuestas comerciales para campanas publicitarias.

Colaboracién con el d epartamento de produccién y el sequimiento de los
proyectos a fin de garantizar el correcto funcionamiento y satisfaccion del cliente.
Control y gestion de presupuesto.

ENTORNO CREATIVO

Delegado Comercial (Pymes y Grandes Cuentas) Oct. 2004 — Ago. 2015
Captacién de clientes para soportes publicitarios en exteriores.

(Vallas publicitarias de gran formato en via publica y centros comerciales).
Gestionar cartera de clientes existentes

Ejecutar las acciones, campanas y promociones de los clientes.

Realizar visitas comerciales a clientes y prospectos de distintos sectores.
Controlar los niveles de satisfaccion del cliente.

Colaboracién con el departamento de produccion y el sequimiento de los
proyectos a fin de garantizar el correcto desarrollo.

Desarrollo comercial de espacios publicitarios en medios impresos.



PRESENTACION

Soy José Luis un apasionado de las ventas, artes graficas y publicidad
exterivor. Di mis primeros pasos en el oficio hace mas de 15 afos. Con el
tiempo, y mucho ensayo y error que hoy agradezco, fui adquiriendo
conocimientos como vendedor lo que me llevd a establecer relaciones
comerciales con pequenas y grandes empresas como lo son: Procter & Gamble
(P&G), Mapfre, DKV, Renault, Hyundai, Toyota, QuirdonSalud, BBVA, Samsung,
National Nederlanden, HM Hospitales, Endesa, Iberdrola, Ferrovial, Master
Card, Schneider Electric, Northgate, Cars Cars, Prosegur, entre otras).

Ellos fueron y son parte de mi inspiracion para convertir mi pasion en
profesion y darme cuenta de que trabajar bajo presion y con altos estdndares
de calidad no ha sido mas que un impulso para demostrar mi capacidad
creativa y vocacion de servicio.

Con esta experiencia he aprendido a valorar aun mas a cada persona, clientes
y proveedores con los que he trabajado. Llevar adelante proyectos en un drea
tan competitiva como son las Ventas me ensefd a valorar mi talento, a
descubrir mis habilidades, desarrollar mi creatividad y otorgar la debida
importancia a la capacitacion profesional.

Mi intencion de sequir aprendiendo y creciendo en este gran oficio, que tantas
satisfacciones me ha dado, me llevan a proponerle formar parte de su valioso
Equipo de Trabajo, un reto que le asequro que asumiré con la misma pasiéon y
compromiso con los que enfrento cada proyecto de mi vida.

La experiencia me ha ensefado que no todo estd hecho, que siempre hay algo
nuevo que crear, y me encantaria hacerlo junto a ustedes.

Atentamente,
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