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Sales Hunters  - Matrix de evaluación
 
Nombre del candidato:      Alejandro Brasoveanu


	
COMPETENCIAS

	Bajo
	Alto
	
COMENTARIOS

	
	1
	2
	3
	4
	

	
Comunicación efectiva

	☐	☐	☒	☐	Comunicación personal positiva. Óptimo nivel versátil para su adaptación a diferentes niveles responsables en la toma de decisión. 

	
Orientación al cliente

	☐	☐	☒	☐	Acostumbrado al asesoramiento personalizado del producto o servicio para cada cliente, capaz de adaptarse a diferentes tipologías de consumidor. 

	
Creatividad y curiosidad
	☐	☒	☐	☐	Acostumbrado a explorar diferentes sectores y a tolerar el estrés que pueda ocasionar cualquier incidencia. 

	
Habilidades interpersonales

	☐	☐	☒	☐	Dispuesto a aportar soluciones y a adaptarse a diferentes problemáticas. 

	
Negociación
	☐	☐	☐	☒	Alta. Muy orientado a resultados. 

	
Perseverancia
	☐	☐	☐	☒	Destacable. Entre sus objetivos personales se encuentra el logro de completar sus propósitos. 

	
Trabajo en equipo
	☐	☐	☒	☐	Aún orientado a trabajar de manera individual, muestra buena coordinación con sus compañeros comerciales. 

	
Motivación
	☐	☐	☒	☐	Gran vocación comercial, motivado por el cierre de ventas y gestión de cuentas. 

	
[bookmark: _GoBack]Fortalezas: perseverancia y tolerancia a la frustración

Debilidades: normalmente orientado a objetivos más cuantitativos que cualitativos. 
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