
Apasionado del sector comercial, me defino como un gran líder
de  equipos multidisciplinares. He trabajado en varias empresas
destinadas a la comercialización de bebidas espirituosasy en
todas ellas he formado y dirigido grandes equipos.

G E R E N T E  D E  V E N T A S

Dotes de negociacion. 
Gestión de grandes equipos
Resolución de problemas

Perseverante versus objetivos.
Conocimiento del mercado.

 

Crear y gestionar red de distribución nacional.
Apertura canal alimentacion.

Gestión equipo comercial.
Creación red de distribuidores.
Gestión distribución Moderna.
Implantacion promociones nivel nacional.

Gerente de Ventas 

Creación red de distribuidores a nivel nacional. 
Implantación y gestión distribución Moderna.
Creación y gestión equipo comercial.
Representacion de la parte comercial en el comité de Dirección de la compañía.

EEF GENERAL GOODS | 2019 - Actualidad

Director Comercial

Director Comercial

ESENCIA DE INDIAS | 2018 - 2019

DESTILERÍA SANTAMANIA | 2014 - 2017

FRANCISCO DE LA FUENTE MARTINEZ

SOBRE MÍ

EXPERIENCIA
LABORAL

FORMACIÓN 

HABILIDADES

662 54 59 54

fjdlfm@telefonica.net

Madrid

Desarrollo proyecto comercial y logístico“Agua Numen”.
Responsable de la ampliación del portafolio de marcas.
Creación red distribución.
Gestión equipo comercial.

Jefe Ventas
GRUPO VISTA HERMOSA | 2012 - 2014

Ventas
Marketing
Negociación 

Introducción en Distribución Moderna.
Creación red distribución.
Gestión equipo comercial.

Jefe Ventas
FEVER TREE | 2009 - 2011

LARIOS, UDIESA y MOET HENNESSY | 1992 - 2010


