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Nombre del candidato: Laila Sotelo

Bajo Alto
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Motivacion

Candidata con un alto perfil y motivacién por el ambito comercial desde una perspectiva consultiva en
la que el asesoramiento y orientacion personalizada a la necesidad concreta de los clientes finales
forman parte del proceso de venta. Muy orientada a la consecucion de objetivos, con alta capacidad
de resolucién propia. Versétil. Valora el clima que se establece en el tipo de venta y el equipo al que
pertenezca como un valor fundamental. Alta tolerancia a situaciones complejas donde el desarrollo de
herramientas propias suponen una necesidad en la dinamica del dia a dia. Por todo ello consideramos
su candidatura una opcién con alta posibilidad de éxito en labores comerciales que requieran de
autonomia y con posibilidades reales de desarrollo en ventas por consecucion de objetivos.




