
MARÍA JOSÉ G. 

Santa Cruz de Tenerife 

   

 

EXPERIENCIA LABORAL    

 

 

       Dic . 17- Actualidad: RICONET TENERIFE, S.L.                                                        Tenerife 

AGENTE COMERCIAL. Venta directa. 

 
- Comercialización de productos RICOH y KYOCERA (multifuncionales, gestor documental, etc). 

- Comercialización de monitores interactivos CLEVERTOUCH. 

- Comercialización de soluciones de ingeniería CISCO MERAKI. 

- Asesoramiento, captación y renovación de clientes. 

- Tramitación y gestión de contratos. 

- Formación, supervisión y acompañamiento de nuevas incorporaciones. 

 

       Oct. 16- Dic. 17: PA SOLUCIONES DIGITALES, S. L.                                               Tenerife 

AGENTE COMERCIAL. Venta directa. 

 
                 - Comercialización de publicidad y productos de Internet. 

                 - Venta de páginas Web, posicionamiento en Google, redes sociales, etc. 

             - Captación y renovación clientes. 

             - Asesoramiento a clientes en marketing y publicidad. 

             - Reporte diario con CRM Salesforce. 

 
 

 Ene. 16- Actualidad: PAMICOM COMUNICACIONES, S.L.                                     Tenerife 

 ASESOR COMERCIAL. Venta Directa. 

 

     - Asesor y vendedor de telecomunicaciones a pymes y autónomos.                                             
 

 Nov. 15- Dic. 15: COMPRAR EN CANARIAS, S.L.                                                     Tenerife 

AGENTE COMERCIAL. Venta directa. 

 

             -Asesor y vendedor de campañas de marketing y publicidad a pymes. 

 

 Dic. 07- Junio 13: QDQ MEDIA                                                                                        Madrid 

 AGENTE COMERCIAL. Venta Directa. 

 

                 - Comercialización de publicidad y productos de Internet. 

                 - Venta de páginas Web, QDQ.com, posicionamiento en Google, redes sociales, etc. 

             - Captación y renovación clientes. 

             - Asesoramiento a clientes en marketing y publicidad. 

             - Primeros puestos en ventas a nivel nacional, superando objetivos. 

 

 

FORMACIÓN ACADÉMICA 

 

 B.U.P Y C.O.U.: Instituto de Bachillerato Superior “Leopoldo Cano” de Valladolid. 

 

IDIOMAS 

 

 INGLÉS: 3º de la Escuela Oficial de Idiomas. 

 ITALIANO: 4º de la Escuela Oficial de Idiomas.  



 ALEMÁN: 3º de la Escuela Oficial de Idiomas.       

 FRANCÉS: 1º de la Escuela Oficial de Idiomas.  

 

FORMACIÓN COMPLEMENTARIA 

 

 INFORMÁTICA: Word, Excel, Access, PowerPoint y Outlook, nivel usuario. 

 CURSO DE ATENCIÓN AL CLIENTE  (26 horas) 

 CURSO DE TÉCNICAS DE VENTA (45 horas) 

 

OTROS DATOS DE INTERÉS 

  

 Permiso de conducir: Tipo B. Vehículo propio. 
 


