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SOBRE  MI

S o y  u n a  p e r s o n a  r e s p o n s a b l e ,

a c o s t u m b r a d a  a  t r a b a j a r  e n  e q u i p o  y

o r i e n t a d a  a l  c a m b i o .  A p a s i o n a d a  e n

l o  q u e  h a g o  y  c o n  c a p a c i d a d  d e

a n á l i s i s  y  c o m u n i c a c i ó n .  

EXPERIENCIA  PROFESIONAL

BRAND MARKETING ASSISTANT - OPEL ESPAÑA
OCTUBRE 2017 - OCTUBRE 2018

MARKETING ANALYST - TOYOTA FINANCIAL SERVICES
OCTUBRE 2018 - MAYO 2020

SPORTS MARKETING TRAINEE - ADIDAS ESPAÑA
JULIO 2016 - AGOSTO 2017

-Seguimiento de lanzamientos de Marketing

-Monitorización de presupuesto , producto y servicio a los

deportistas

-Apoyo al departamento de Marketing

-Apoyo al control y servicio de los diferentes activos de la

marca

JUGADOR PROFESIONAL BALONMANO
BALONMANO ARAGÓN

EDUCACIÓN

ESPAÑOL: Competencia nativa

ALEMÁN: Competencia profesional completa 

Certificación Deutsch C1 en EF de Múnich 

Dos años de estancia en Múnich (2006-2008)

INGLÉS. Competencia profesional completa (C1)

-Asistente de producto 

-Análisis de posición frente a la competencia

-Administración de la oferta local : precios ,

campañas , equipamientos , . . .

-Publicidad 

-Informes mensuales , análisis de pricing 

-Análisis de rendimiento de productos financieros

-Medición y seguimiento de la efectividad de

campañas

-Reporting , KPIs

-Soporte a desarrollo de estrategia de Marketing

-Análisis competencia

GRADO ADMINISTRACIÓN Y DIRECCIÓN DE EMPRESAS
UNIVERSIDAD ZARAGOZA

MS EXCEL

POWER POINT

MS WORD
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MARKETING ANALYST - ENDESA 
MAYO 2020 - ACTUALIDAD

-Preparación de campañas tanto de fidelización

como de retención

-Elaboración de estudios de mercado , briefings.

-Medición y seguimiento de resultados

-Implantación de propuesta de valor

-Comunicación con otras áreas y canales

-Gestión de relación con partners

MADRID


