
 
 

DATOS PERSONALES 

 

 

Nombre y Apellidos: 

Dirección: 

 

Francisco Javier 

La Cala Del Moral (Rincon de la Victoria) 

Málaga 

 

Fecha de Nacimiento: 6 de Julio de 1971 

 

Otros: Vehículo propio 

 
 
FORMACIÓN ACADÉMICA 
 

ESTUDIOS DE INGENIERÍA TÉCNICA DE OBRAS PÚBLICAS en la Escuela 

Politécnica Superior de Algeciras (Cádiz). Universidad Católica de Murcia. 

 

 
EXPERIENCIA PROFESIONAL 

 
Septiembre 2021- actual: CERAMICA SALONI (Grupo Victoria) Canal  

prescripción. 

Me incorporo a la Delegación Sur CERAMICA SALONI (Málaga, Almería Córdoba, Ceuta). 

Canal Prescriptor SALONI. 

- Durante este tiempo fortalezco la relación con muchos clientes con los que la 

firma comercial había perdido relación y genero nuevos clientes con los que 

Cerámicas SALONI no mantenía relación. 

- Paralelamente realizo vistas a estudios de arquitectura para conocer los 

proyectos que están desarrollando, ofrecerle nuestra colaboración en la fase 

redacción de proyectos (Memoria de calidades). 

- Gestiono equipo de cuatro comerciales, estableciéndole visitas a posibles 

clientes y realizando seguimiento de oportunidades. 

 
 

Octubre 2020-Septiembre 2021: Key Account Manager en Gunni & Trentino. 

Me incorporo a la delegación de Marbella para gestionar la cartera de clientes e 

incrementar la misma. Entre las fusiones que desempeño destacar: 

 

CURRICULUM VITAE 

ID-64472 



Visita al canal prescriptor, tanto a nivel de estudio de arquitectura como a promotores 

inmobiliarios. 

 
Julio 2015-Octubre 2020: GRUPO PORCELANOSA 

Me incorporo como Asesor Comercial en el GRUPO PORCELANOSA, dicho grupo de 

empresas está formado por ocho firmas que abarcan todo el segmento de reforma de 

inmuebles, las funciones que realizo son las siguientes: 

- Asesoramiento al canal prescriptor de todos los productos que comercializa el 

Grupo Porcelanosa. 

- Visita a cartera de clientes para proporcionar asesoramiento de los productos 

como para comentar las novedades que el Grupo Porcelanosa va incorpora al 

mercado. 

- Seguimiento de cartera de clientes para mejorar su fidelización así como 
solucionar cualquier incidencia o necesidad que tenga el cliente. 

-  

Septiembre 2013-Junio 2015: Instituto Internacional de Confort Acústico (IIAC). 

Director comercial.  

Me incorporo desde el inicio de este proyecto, siendo mis principales funciones: 

- Elaboración e implantación del plan comercial, mi objetivo es hacer ver al sector 

hotelero las ventajas del confort acústico para mejorar las experiencias de sus 

clientes. 

- Elaboración de la argumentación comercial para introducir la certificación dentro 

del sector hotelero. 

- Creación de cartera de Clientes, manteniendo reuniones con directivos de 

principales cadenas hoteleras. - Gestión y seguimiento de Presupuestos. 

 

Junio de 2012- Septiembre 2013: Agente Comercial Mapfre. 

Incorporándome a un equipo de 5 personas y realizando labores de valoración de riesgo 

en empresas, así como asesoramiento de productos que pudiesen interesar a dichas 

empresas. 

 
Diciembre 2011- Junio 2012: CONSTRUCCIONES ESCREYES. 

Negociación comercial para la adjudicación de obras en la Costa del Sol. Jefe de Obra en 

MELIA COSTA DEL SOL: Trabajos de demolición de centro de talasoterapia, para la 

construcción de aparcamiento para 86 vehículos y centro de Spa. 

 
Agosto 2008-Junio 2010: AERTEC (Ingeniería y Consultoría). 

Realizo Trabajos de gestión comercial, enfocados a la apertura de nuevas líneas de 

negocio. 

D.O. Ampliación del PTA de Andalucía (Málaga). Urbanización de 300.000 m², 

encauzamiento del arroyo Pilones, desafección de las instalaciones de Gas Natural que 

alimentan la central de ciclo combinado de Campanillas, desafección de líneas de 

transporte de REE en estructuras de encauzamiento, negociación con EMASA para la 

reposición de tuberías de DN1000 y ejecución de depósito de abastecimiento de 2000 m³. 

Proyectos destacados: 

- Estudio del drenaje de los viales Madrid-Barajas. 

- Actuación en terrenos Zona Sur. Aeropuerto de Sabadell. Estudio técnico 

sobre el drenaje proyectado para la plataforma R-1. 

- Supervisión de los trabajos de estabilización del terraplén sobre el arroyo 
Mazorcán. 



- Revisión de proyecto de la planta de depuración de aguas residuales para el 

aeropuerto de Castellón. 

- Revisión de proyecto de nueva sede corporativa de Ingenia. 

 

 

Junio 2006-Junio 2008: CONSTRUCTORA CISA (Grupo PRASA). 

Jefe de Producción en la edificación de 258 viviendas distribuidas en 16 bloques con 

múltiples instalaciones (pista de padel, piscina cubierta climatizada, piscina descubierta, 

gimnasio, club social…), realizando entre otras funciones: 

- Control de ejecución de los diferentes trabajos de instalación eléctrica, domótica, 

fontanería, aire acondicionado, albañilería, etc. 

- Programación y coordinación de las distintas subcontratas. 

- Realización de las certificaciones con las diferentes subcontratas. 

 

Marzo 2005 – Junio 2006: CANVAL EMPRESA CONSTRUCTORA, S.L. 

Responsable del Dpto. Técnico, realizando entre otras funciones: 

- Elaboración de presupuestos de las distintas obras. 

- Búsqueda y selección de proveedores y subcontratas para la provincia de Málaga. 

- Estudio y análisis de proyectos previo a la ejecución de la obra. 

Gestión de tramitaciones con organismos públicos. 
 

Octubre 2003 - Marzo 2005: VORSEVI. Técnico de Obra, realizando entre otras las 

siguientes funciones: 

- Dirección de obra de la EDAR de Alcaucín (Málaga). 

- Control del hormigón en túnel del AVE Tevilla-Gibralmora. 

- Seguimiento de la obra del Parking de S. Pedro de Alcántara. Control del 

Balizamiento de la Costa Oriental Andaluza. 
 

Abril 2003 – Septiembre 2003: CONSTRUCCIONES VERA. Jefe de Producción, 

realizando la ejecución de la obra consistente en la colocación de colectores pluviales en la 

urbanización de Guadalmar (Málaga). 

· Junio 2001 – Enero 2003: AQUAPLAN S.A. (Empresa del grupo Aguas de 

Barcelona). Responsable de la oficina de Málaga en el Plan de ordenación de usos y 

regadíos de la cuenca del río Guadiaro (MálagaCádiz) Cliente: Confederación 

Hidrográfica del Sur. Realización de distintos trabajos de campo, realización de 

inventario en la cuenca del río Guadiaro y digitalización de los datos obtenidos en 

el inventario (ArcView 3.2 de ESCRI), gestión de expedientes y posterior 

tramitación de los mismos. 

 

 

FORMACIÓN COMPLEMENTARIA 

2001: Curso de Auxiliar Técnico de Topografía. Junta de Andalucía. 450h. · 2001: Curso de 

Organización e Infraestructura Portuaria. Escuela Politécnica Superior de Algeciras (Cádiz). 

2001: Curso de Prevención de Riesgos Laborales. Escuela Politécnica Superior de Algeciras 

(Cádiz). 

2000: Curso de Construcción y Edificación. Escuela Politécnica Superior de Algeciras 

(Cádiz). 



IDIOMAS E INFORMÁTICA 

 
· Inglés: Nivel medio hablado y escrito. 

 
· Informática: Conocimiento a nivel usuario de Autocad, Presto, Cartomap 3, Clip III, 

y manejo del paquete Office. Manejo ArcView v 3.2 de ESRI. 


