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RESUMEN Y OBJETIVO PROFESIONAL

Mi experiencia profesional se enmarca en el drea de ventas y de gestion.

He tenido la oportunidad de trabajar con clientes de Grandes Cuentas, tanto en nuevo negocio como en
desarrollo o fidelizacidn de estos. Mi objetivo profesional es un puesto donde pueda aportar mi
experiencia y aptitudes que me han llevado a conseguir un alto nivel de trabajo en el desarrollo de negocio
en Tecnologia, Transformacidn digital e innovacién, toma de decisiones, fuerte orientacion al cliente y a
resultados, adaptacion al cambio y habituada a trabajar en equipos multidisciplinares, asi como una
excelente capacidad de comunicacion, implicacidn, pasién por el trabajo y la innovacién tecnoldgica.

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Abril 2023-Actual: Account Manager
AdeA Information Intelligence (Ingenieria documental)

Responsabilidades:
Desarrollo de la cartera de Gobierno y Grandes Cuentas, asi como la deteccidén de nuevas oportunidades
en el nuevo cliente a través de la venta consultiva. Liderar la preparaciéon de las ofertas técnicas.

Transformacidn digital, automatizacién, soluciones End to End.

Mar 2022-septiembre 2022: Corporate Account Manager
EXPERIS-Grupo Manpower (Consultoria de soluciones de Transformacion digital y Talento IT)

Soluciones de tecnologia para GG.CC en Corporate y empresas de la Administracion Publica.
Transformacion digital e innovacion IT, Business Transformation, Cloud, Ciberseguridad.

Mar 2017-diciembre 2021: Government Account Manager-Strategic Account Manager
THOMSON REUTERS (Lider en Servicios y tecnologias de la informacion)

Responsabilidades:
Responsable de la gestidn y desarrollo de cuentas estratégicas de la AA.PP y empresas publicas.
Liderar la preparacion y negociacion de proyectos de software estratégicos.
Responsable del equipo de trabajo del proyecto, coordindandose con responsables de distintos
departamentos para el diseio, negociacidn, presentacién y desarrollo de este.
+% Establecer relaciones con personas clave en los departamentos principales ayudando en el
proceso de transformacién digital, automatizacién de documentos, contratos, gestion completa
de los asuntos y tareas del area, aportando la calidad y la seguridad exigida en las

Administraciones Publicas.

4+ Mejor performance 2020 y 2021 en Thomson Reuters.

Mar 2016-Mar 2017: Business Development Manager
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AT-LANGUAGE SOLUTIONS (Lider en soluciones Tecnoldgicas para el multilingliismo)

Responsabilidades:

Venta de Soluciones de Alto Valor Afiadido para la Administracion Publica y Grandes Cuentas (Bancos,
Operadoras de Telecomunicaciones, Farmacéuticas...). Disefio y presentacion de propuestas que se
adapten a las necesidades de los clientes de los diferentes sectores de actividad incluidos las preparaciones
de los concursos a las AAPP. Detectar oportunidades de negocio y ampliar el porfolio ya existente dentro
de la cartera de clientes activa. Seguimiento de las gestiones comerciales. Fidelizacién de la cartera de
clientes.

Aug 2014-Feb 2016: Business Director

TORMO FRANCHISE GROUP (Franchising consulting Leader in Spain)
Responsabilidades:

Captacion y Desarrollo de proyectos de consultoria en diferentes sectores de actividad.

Abr 1999 — Abr 2013
VODAFONE ESPANA (Lider Mundial en comunicaciones Méviles)

Oct 2006-Abr 2013: Especialista en grandes cuentas. Proyecto Operadores. Tecnologia

Captacién y desarrollo de cuentas clave con empresas de implantacidn nacional para el despliegue de red
y fibra dptica. Relaciones con las Administraciones Publicas coordinando las licencias a nivel nacional.
Proyectos nacionales de eficiencia y ahorro. Renegociacidn de contratos y grandes cuentas.

Organizacion en el proceso de desarrollo de proyectos, gestionando vinculo: empresa / cliente / proveedor
y como responsable del equipo/s de trabajo multidisciplinares. Negociacidn, redaccién e interlocucién
directa a nivel nacional con los operadores de telecomunicaciones (TME, Orange). Gestidon de Programas
y Seguimiento de KPIs.

Oct 2002 — Sep 2006: Especialista en Implantacion y Gestion de cuentas

Coordinacidon de los usos compartidos de infraestructuras de red con otros operadores Madrid y la
obtencidn de licencias con las AA.PP.

Abr 1999 — Oct 2002: Especialista en Adquisiciones

Relaciones con las Administraciones Publicas para la obtencién de licencias conforme a la legislacion
Coordinacion de equipos de agentes inmobiliarios externos en Madrid y Castilla La Mancha.

Negociacion y firma de contratos para la adquisicion de emplazamientos y alquiler de tiendas propias
Supervision juridica de contratos y procedimientos administrativos de elementos de red, de centros de
conmutacion y canales de distribucion propios. Negociacién de Acuerdos Marco

Dic 1998 — Abr 1999: Agente de Adquisiciones TOWER CONSULTORES

FORMACION ACADEMICA

e IMIBA-Master en Direccion y Administracion de Empresas en el Real Centro Universitario Escorial-
Maria Cristina (Feb 2014).

e Curso para la Certificacion de Project Management Professional (PMP, Project Management
Institute) en la Universidad de Salamanca (Ene 2014 Duracién de 250 horas).

e Licenciada en Derecho por la Universidad Complutense de Madrid.

e Inglés: Nivel medio hablado y escrito perfeccionandolo en la actualidad.

e Usuario avanzado de Word, Excel, PowerPoint, Salesforce, MS Project, SAP, Dynamics.

e Amplia formaciéon complementaria empresarial, Ventas, Liderazgo, Transformacién Digital y legal.
LA LEY 9/2017 DE CONTRATOS DEL SECTOR PUBLICO
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