PERFIL
- Disponibilidad para viajar
- Capacidades y actitudes sociales:

Habilidad comercial, y excelente
capacidad de relacion y adaptacién.

- Capacidad y aptitud organizativa
con experiencia en trabajo en equipo.

- Capacidades y aptitudes personales:
Espiritu de superacion e inquietud por
el conocimiento de nuevas
experiencias.

- Licencias de conduccion: A, B1 y BTP.
- Vehiculo propio.

- Informdtica: manejo del entorno
Windows y Office

CONTACTO
TELEFONO:

DOMICILIO:
50016 Zaragoza

CORREQ ELECTRONICO:

FECHA NACIMIENTO:
20 de Junio de 1975

HECTOR

EDUCACION

1991- Graduado Escolar. Colegio Santo Tomds de Aguino de Zaragoza.
(Actualmente graduado en ESO)

1993 Titulo Avanzado de Fotografia en Academia Spectrum de Zaragoza.
2015 Curso de formacién para el empleo Operario Logistico de Almacén160 h

EXPERIENCIA LABORAL

Julio 2024 / Actualidad Jefe de Ventas en Lumon

- Coordinar un equipo de 5 comerciales. Acompanamiento y formacion.

- Gestionar reuniones de ventas donde trabajar los objetivos y planes de
desarrollo de mi zona.

- Gestion de impagados. Preparacion de contratos

- Visitas personales a clientes y comunidades de vecinos para asesoramiento
técnico y comercial.

- Elaboracién de propuestas y ofertas, seguimiento y gestion.

- Participacién en feria de Zaragoza en stand de la empresa

Mayo 2024 / Julio 2024 Responsable Comercial en el Grupo Maquinza

- Prospecciéon de mercado. Mantenimiento y fidelizacion de los clientes.

- Gestion de impagados. Preparacion de contratos.

- Coordinacién directa empresa de transporte y clientes.

- Visitas personales a obras, oficinas y fabricantes para asesoramiento técnico
y comercial de las mdquinas idéneas para la realizacién del trabajo segin
necesidades del cliente.

- Formacion de empleados en oficina y en la gestion comerciall

- Participacién en feria de Zaragoza en stand de la empresa

Noviembre 2019/ Abril 2024 Delegado de zona Herramientas Metabo S.A.U.
- Prospeccién de mercado. Mantenimiento y fidelizacién de los clientes.

- Visitas personales a distribuidores. Preparacién de contratos.

- Coordinacién directa empresa de transporte y clientes. CRM y MAPS.

Diciembre 2016 / 2019 Responsable Comercial en el Grupo Maquinza

- Prospeccién de mercado. Mantenimiento y fidelizacién de los clientes.

- Gestidn de impagados. Preparacion de contratos.

- Coordinacion directa empresa de fransporte y clientes.

- Visitas personales a obras, oficinas y fabricantes para asesoramiento técnico
y comercial de las maquinas iddneas para la realizacién del frabajo.

- Formacion de empleados y participaciéon en feria de Zaragoza.

2016 Responsable Comercial y Gestor de Cuentas Carlin distribucién Aragén
- Captacién y mantenimiento de cartera de clientes.

- Elaboracion de Presupuestos. Busqueda de distribuidores.

- Control y conocimiento de mds de mil referencias de articulos relacionados
con el sector de la papeleria y oficina.

- Atencién al publico en tienda fisica. Gestion y mantenimiento de Aimacén.

2015 - 2016 Operador Logistico de Almacén, en Plataforma Europa Inditex.
-Gestion de almacén en los departamentos de Prenda Colgada, Exportacién
y Expedicion

1999- 2014 Por cierre de la empresa, Aragonesa de Sondeos, Gestor de
cuentas-Comercial de estudios geotécnicos en frabagjos por todo el territorio
nacional e intfernacional (principales capitales de provincia espanolas e
internacional, principalmente: Marruecos.



- Labores comerciales sobre realizacién de estudio del suelo previo a la
redlizacién de edificios de nueva construccién, vy estudios de asentamiento
en construcciones ya realizadas.

- Visitas concertadas con las empresas interesadas en la realizacion de
estudio geotécnico del suelo

- Presentacién de presupuestos

- Negociacion de presupuestos

- Atencién post- estudio geotécnico a los clientes.



