ID-59119 Sergio

Fecha de nacimiento: 08.08.1976
Ciudad de Residencia: Madrid

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Ene 2020 - Dic-2021

HUNE RENTAL SLU (GRUPO LOXAM)

Director Comercial:

Coordinacion del equipo comercial de la zona centro (Madrid, Toledo, Guadalajara)

Me incorpore en un momento que el equipo comercial estaba desmotivado y con un 20% de
ingresos menos de su objetivo. Consegui motivar al equipo y llegar a superar los objetivos
marcados.

Implantacion y Reduccion de las emisiones de carbono en la compafiia a nivel nacional, célculo de
la huella de carbono y compensacion de la huella, dando valor extra a la empresa en clientes,
concursos Y licitaciones publicas.

Responsable de grandes cuentas, seguimiento y negociacion de tarifas o proyectos a nivel nacional.
Control y andlisis de los resultados/objetivos de las delegaciones para aumentar su EBDITA.
Supervision del CRM existente (Force manager) e implantacién del CRM Microsoft Nav.

Sep 2014 - Dic-2019

GSB SOLUCIONES EN RESIDUOS SA DE CV (MEXICO)

Socio y Director Comercial:

Blsqueda de concesiones de Residuos Solidos Urbanos y coordinacion del equipo comercial.
Presentacion y negociacion de los proyectos ante empresas publicas o privadas.

Responsable del disefio técnico de las concesiones y viabilidad de ellas, tanto en venta de
reciclables como en venta de energia.

Implantacion en proyectos de Reduccién de las emisiones de carbono y ciclo de vida, calculo de la
huella de carbono y compensacién de la huella, dando valor extra a proyectos o concesiones que
funcionaban.

Asesoramiento y preparacion de otros proyectos de gestién, reciclaje de RSU, lixiviados o
Fragmentacion de chatarra

Asesoramiento preparacion de proyectos y busqueda de socios en dos proyectos de Hidrogeno.
Disefio y supervision del CRM (Force manager) y pagina web de la empresa, como implantacion del
back office.

Mayo 2003- Sept 2014

NIVELA, S.L. (GRUPO VAMASA) (ESPANA, PANAMA, COLOMBIA)

Director Comercial y Socio

Director Comercial de la compafia responsabilizandome de la organizacién de los equipos
comerciales de alquiler y venta de equipos de topografia, termografia y auscultacion, trabajos de
topografia, en las diferentes divisiones y delegaciones.

Responsable de grandes cuentas del grupo (Acciona, Ferrovial, FCC, Grupo San José, Dragados,
EMTE, Comsa, Avintia, diversas UTEs, entre otras)

Distribucién de equipos de topografia de LEICA GEOSYSTEMS y GEOMAX en Espafia, Libia y
Panama.

Responsable de Exportaciones y atencion a diversas cuentas y clientes a nivel internacional
Supervision del Programa informético y CRM, Navision y CRM Sugar.



Dic. 2000 — Mayo 2007

UMVA ALQUILER SL (GRUPO UMESA -VAMASA)
Responsable de ladelegacion de Madrid

GRUPO UMVA, union de las dos empresas mas grandes de plataformas elevadoras existentes para
atacar el mercado de Madrid, la cuales hasta la fecha no contaba con delegacién en Madrid capital.

- Creacion de la delegacién desde su inicio y supervision de todos los departamentos (Comercial,
Técnico, Administracion, etc.)

- Control directo del departamento comercial de alquiler y venta.

- Responsable de grandes cuentas del grupo (Acciona, Ferrovial, FCC, Dragados, OHL, entre otras.)

Sep 1995 — Dic 2000

TOPCON ESPANA — Departamento de Nivelacion Laser y Maquinaria

TECNICO COMERCIAL

- Montajes y de equipos de control de maquinaria:
- Venta de equipos a cliente final.
- Formacién de los operadores de las maquinas.
- Organizacion de los mantenimientos y averias de los equipos

- Responsable de Ventas de la division de Niveles Laser en Comunidad Valenciana, Castilla y Ledn y
Extremadura.

- Busqueda de distribuidores y formacion de los equipos comerciales de los distribuidores, Venta directa
a clientes, sector industrial y construccion.

FORMACION ACADEMICA

e 1999-2003 Ingeniero Tecnico en Topografia por la Universidad Politécnica de Madrid

e 2011-2014 Master Degree en Energia Sustentable y Proyect Management por GEORGIA TECH en Atlanta
(EEUU)

IDIOMAS
Espafol: Lengua Materna Inglés: Medio

Disponibilidad para viajar o cambio de residencia.



