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De actitud resolutiva y ADN comercial. 
Especializado en el sector inmobiliario y con curiosidad por adentrarme en otros mercados donde 
desarrollar todo mi potencial. 
De carácter sereno y conciliador, con facilidad para liderar equipos y trabajar bajo presión. 
Redefiniendo mi futuro y abierto a propuestas estimulantes y ambiciosas aportando mi amplia 
experiencia pluridimensional. 

 
 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 
 

2023 - 2013 BARCELONA CITY HOME 
Real Estate 
(Actividades inmobiliarias & 
Gestión Apartamentos Turísticos). 

2013 BCN APARTMENTES 
(Actividades viviendas uso turístico) 
Barcelona 
(…) ** 

 Barcelona   

 Aventura empresarial por cuenta 2012 EXPRESS RENTAL BCN 
 propia & Gerencia  (Actividades viviendas uso turístico) 

 Equipo de 5 personas 
Captación de inmuebles, 

 Barcelona 
(…) ** 

 negociación con la propiedad, 
gestión documentación 

 

2011 
 

ARCA TELECOM 
 administrativa para transacciones  (Ingeniería Telecomunicaciones) 
 de compra-venta & alquiler,  Barcelona 
 consultoría & acompañamiento  Servicios de prospección & captación 

 en trámites de cierres de 
acuerdos. 
(Estrategias marketing en 
plataformas digitales, captación 

 ubicaciones antenas telefonía 4G 
para Movistar & Vodafone. 
Propuesta, negociación o 
renegociación con propietarios y 

 & fidelización de clientes, creación  comunidades. 
 y segmentación base de datos,   

 att. personalizada check-in & 2008-2010 EL CORTE INGLÉS 

 check-out, gestión servicios de 
mantenimiento y limpieza, 
resolución incidencias, gestión 
administrativa y contable. 
Servicios de concierge & gestión 

 (Centros comerciales) Barcelona 
Tiendas de Diagonal, Plaza Cataluña 
y Portal del Ángel. 
Promotor comercial de electrónica 
de consumo para SAMSUNG, SONY, 

 de actividades turísticas y  LG. 
 culturales) **  Promoción y venta productos 
   seleccionados. Control stock, 
   posicionamiento pto. venta, 
   negociación jefes de sección, formación 
   vendedores, elaboración periódica 
   informes. 



2007 EL CORTE INGLÉS Portal del Ángel 
(Centro Comercial) Barcelona 
Vendedor sección informática. 
Att. Cliente, prescripción y venta 
equipos informáticos, software & 
periféricos y accesorios. 

 

2002- 2004 COFRAIS GANDÍA S.L. 
(Constructora & promotora 
inmobiliaria) Denia. 
Responsable comercial promoción 
inmobiliaria. 
Creación y gestión equipo 10 
comerciales. 
Supervisión cierre acuerdos ventas. 

 

2002 OFIPISO 
(Actividades Inmobiliarias) BCN. 
Captación, venta y alquiler 
inmuebles de segunda mano. 

 

2000 – 2002 BLANCO Y NEGRO MUSIC 
(Discográfica) Barcelona. 
Técnico de sonido, producción 
musical. 

 

1999 LA DORADA CLUB DE VACACIONES 
(Actividades turístico-inmobiliarias) 
Barcelona 
Consultor y venta de 
multipropiedad, paquetes 
vacacionales, estancias temporales 
y gestión permutas entre clientes. 

 

1993 - 1999 CLUBS & DISCOTECAS 
(Ocio nocturno) Salou, Tarragona 
Promotor & RRPP eventos, 
anfitrión, fidelización público. 

FORMACIÓN 
 

2007 UNED Universidad Nacional Educación a 
Distancia 
PSICOLOGÍA 

 

2004-6 SAE INTERNACIONAL 
COMUNICACIÓN, IMAGEN Y SONIDO 

 

1993 IB Santo Domingo de Silos 
BUP & COU 

 
 

FORMACIÓN COMPLEMENTARIA 
 

2013 Col.legi d´APIS de Barcelona 
API Agente de la Propiedad Inmobiliaria 

 

2013 Centre d´Estudis Inmobiliaris de Catalunya 
Viviendas de uso turístico: Normativa 
Administrativa, Contractual y Fiscal 

 

2012 XENIUM Barcelona 
Agente Inmobiliario (Reg. AICAT) 

 

2005 SAE INTERNACIONAL 
Basic Media Producer 

 

 
OTROS DATOS 

 
Cosmopolita, interesado en viajar y 

empaparme de otras culturas y países. 
Melómano y con gran sensibilidad 

artística. 
Creativo musicalmente tanto en la 

producción como en la interpretación vocal. 
Afinidad por la creatividad gráfica y el 

diseño. 
Amante de la gastronomía y la enología. 

La oratoria, la dialéctica y la buena conversación 
me fascinan. 

Partes de mi vida las he pasado en largas 
estancias en Londres, Barcelona, Valencia y 
Zaragoza. 

Me motiva interconectar a personas 
generando relaciones valiosas y creando 
oportunidades. 

Gestiono una propiedad particular como 
un activo de ingresos extras en forma de alquiler 
de estancias vacacionales. 

 

Carnés de conducir A & B 
Bilingüe Catalán / Castellano 
Inglés nivel profesional 


