
EXPERIENCIA PROFESIONAL

HENKEL ADHESIVOS, S.A,
Regional Sales Manager 06/2024 01/2026

Responsable de equipo de ventas externo Cataluña y Aragón.
Formación comercial.
Analizar estrategias de venta y consecución objetivos

CARMEN HENKEL ADHESIVOS, S.A.

SALGUERO
SANCHEZ

KAM 11/2019 06/2024

Responsable de grandes cuentas regional DIY ( Leroy Merlín,
Bauhaus, Obramat, Brico Depot.) y FOOD (Alcampo, grandes
distribuidores) Dinamización de centros. Trabajo por objetivos

COFRAP ESPAÑOLA, S.A.
PERFIL DELEGADA COMERCIAL 2005-2019

Responsible de la comercialización de la marca Maped en Cataluña,

Aragón, Castellón y Andorra.
Tengo 56 años y soy una persona

dinámica. Tengo perspectivas para

desarrollar nuevas ideas tanto para

la empresa como a nivel personal. Negociación de condiciones de compra y plantillas de grandes
clientes. Grupos, centrales de compra. Elaboración de propuestas.

He dedicado toda mi vida a la

venta y a la gestión de grupos de

compra. Sé analizar muy bien las IDIOMAS
necesidades del cliente y

encontrar su potencial. Cumplo

con los objetivos asignados Español: lengua materna.

Catalan: hablado

Ingles: nociones

HABILIDADES
EDUCACIÓN

- Iniciativa

- Flexible 1983-1988 | Barcelona- España

- Entusiasta

- Autonomía

- Emprendedora

- Trabajo en equipo

- Analítico

Grado Administración Comercial

TIEMPO LIBRE

Deportes de montaña

RunningCONTACTO

+34 640099987

Carmen.salguero.2019@outlook.es

Barcelona, España 26/01/2026
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