
OSE ANTONIO VELARDE RODRIGUEZ                                CURRICULUM VITAE 

≡  DATOS PERSONALES 

Domicilio: (46009) VALENCIA 
Nacionalidad:  Español 
F. Nacimiento: 09/05/1978 

≡  EXPERIENCIA PROFESIONAL 

2019-2019   Jefe de Equipo Comercial “Momentum Task Force” 
Sector Empresa: Fibra, móvil y TV. (Vodafone) 
Personas a cargo: 6/8 

2019-2019      Asesor Comercial “Fibra Norte” 
Sector Empresa: Fibra, móvil y TV (Adamo) 

2015-2016      Asesor/Coordinador Comercial “Campus Trainning” 
 Sector Empresa: Formación 

2014-2014      Gestor Redes de Ventas “Connecta Marketing” 
Sector Empresa: Banca 

2013 – 2014    Asesor Comercial "Previsora Bilbaína Seguros S.A.” 
Personas a cargo: Entre 5 - 8   
Sector de la empresa: Seguros 

2011 – 2012    Agente de Seguros  “Ocaso” 
 Sector de la empresa: Seguros 

2009 - 2011    Director de oficina “Meridiano, Compañía de Seguros” 
Sector de la empresa: Seguros 
Personas a cargo: Entre 10 -15 

2008 – 2009    Delegado de Almería y Granada “Prosegur Activa, S.L.” 
Sector de la empresa: Seguridad 
Persona a cargo: Entre 30- 40 personas 

2005 - 2008     Supervisor en el campo de Gibraltar y Ceuta “Círculo De Lectores, S.L.” 
Sector de la empresa: Libros 
Personas a cargo: 35 – 45 personas. 

2003 – 2005    Comercial y Jefe de Equipo “Editorial Planeta, S.L.” 
Sector de la empresa: Edición, artes gráficas y reproducción de soportes 
grabados. 
Persona a cargo: Entre 1 – 5  personas  
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≡       FORMACIÓN   
  

 
 Bachiller “IES. José Cadalso”  San Roque ( Cádiz ) 1994 

 

 Escuela Oficial de idiomas:  
INGLÉS ( Nivel ALTO hablado, escrito y leído ) 
 

 Informática: 
Usuario profesional de procesadores de texto y hojas de cálculo, conocimiento y gestión de 
bases de datos y de programas de presentación. Manejo de correo electrónico y de agenda 
ofimática. Experto en Internet y experiencia en programas ERP y de gestión comercial. 
 

 Formación adquirida durante mi carrera profesional: 
Marketing y ventas 
Coordinación de fuerzas de ventas 
Elaboración de propuestas comerciales 
Negociación de ofertas 
Prospección de clientes 
Seguimiento de cuentas 
Venta en puntos estratégicos 
Capacidad de trabajo en equipo, motivación por el trabajo, flexibilidad e implicación en el 
cumplimiento de los objetivos establecidos. 

 
 
 
≡       DATOS DE INTERES 
 
 

 Tengo carnet de conducir y vehículo propio, soy una persona responsable, eficiente, buen 
talante, seriedad, honrado, profesional, emprendedor, con mucha facilidad de palabra, y alto grado 
de empatía. Con ilusión por empezar un proyecto nuevo. Mi gran afición, el pádel. Incorporación 
inmediata. 
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