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DATOS PERSONALES

Fecha de Nacimiento: 16/05/1981
Lugar de Residencia; La Corufia

ESTUDIOS

. Doble Diplomatura Publicidad y Relaciones Publicas (Universidad Cenp)

FORMACION COMPLEMENTARIA

« Seminario Imagen y Comunicacion (Universidad Santiago de Compostela)
. Seminario Comunicacion y Audiovisuales (Universidad Ramén Llul Barcelona)

INFORMATICA

« Nivel medio-alto (Programas Ofimatica)
« Nivel medio (Programas Photoshop, llustrador, Corel Draw)

IDIOMAS

« Inglés nivel medio-alto (Hablado y escrito) (Certificacion Toefl)

EXPERIENCIA LABORAL

(30/01/2017) - (Actualmente) Pharmaceutical Detailer Procter & Gamble. Galicia y Asturias.
Venta de productos de la division Global Pharmacy Prrocter&Gamble en las farmacias
asignadas.

Elaboracion de informes diarios y mensuales.Manejo de los CRM.

Formacion de productos, novedades, promociones...

Asistencia a congresos y ferias farmacéuticas.

(01/01/2015) - (29/01/017) Delegada de ventas area Asturias, Cantabria y Leon para la
marca Sensilis (Laboratorios Dermofarm).

Gestion de cuentas clientes en el area asignada, presentacion de novedades, resolucion de
incidencias, reporting diario de acciones marcadas por la compafiia, elaboracion de
informes, realizacion de pedidos y abonos.

Control de plv, merchandising.

Asignacion de acciones. Asistencia a eventos de la marca.



(12/11/2011) - (14/02/2014) Gpv Samsung Espafia

Gpv en divisiones gama blanca y gama marron.

Evaluacion de reportes, andlisis competencia, presentacion de productos, recogida de datos,
supervision acciones comerciales.

Coordinacién promotores en el punto de venta.

Seguimiento de las promociones y acciones de la competencia.

Entrega de plv.

Presentacion de novedades, training en punto de venta.

(1/08/2009) - (30/06/2011) Gpv Canon Espafa

Supervisién acciones comerciales, implantacion y desarrollo de las campafias marcadas por
la compafiia.

Control de promociones, Stocks de producto, Negociacion de lineales, Evaluacién de
informes, Entrega plv

(14/11/2007) - (6/06/2009)-Delegada de Ventas Perfumes y Cosméticos Christian Dior
(LVMH)

Realizar visitas de venta a canal cliente tradicional y cadenas en el area de Galicia y
Asturias y Castilla.

Planificacion de las campafias y acciones de merchandising en los clientes asignados.
Consecucion de las cifras de los clientes asignados. Aplicacion técnicas venta y consecucion
del trade marketing

(1/08/07) - (9/11 /2007) Gestor punto de venta comercial Nivea (Area Galicia)
Implantacion de dos nuevas lineas de producto del portafolio Nivea.

Posicionamiento del producto en las principales cadenas de perfumeria, y cadenas
supermercados nacionales y locales. Formacion y presentacion del producto al personal en
tienda.

Control del material entregado para la campafia y supervision del mismo.

Control y gestion de los pedidos, resolucion de las posibles incidencias

Elaboracion diaria mediante reports de toda la accion del dia.

(07/2005) — (08/2007) Relaciones Publicas (Jack Daniel’s) (Area Galicia, Asturias, Castilla
y Ledn)

Coordinacién de marca en el area asignada y desarrollo de producto.

Contacto directo con los principales distribuidores exclusivos (Red Varma) Coordinacion de
los equipos comerciales, desarrollando el plan establecido segln ejercicio, supervision de los
mismos.

Ejecucion de los presupuestos asignados y coordinacion de las areas segun presupuesto.
Supervision del posicionamiento producto y todas las acciones branding disefiadas en el
ejercicio.



