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EXPERIENCIA PROFESIONAL

TECNICO COMERCIAL
Consolidacion y aumento de grandes y pequefias
cuentas.
CON EI Esltu?io de mercado para anticiparse a las necesidades
s el cliente.
COIPOIUCION Gestién y negociacion directa de clientes.
Construccion de estrategias para la posterior
comercializacién de nuevos productos.
Elaboracion y presentacion de ofertas/propuestas de
colaboracion.
Asesoramiento y atencién personalizada a clientes;
solucion de incidencias (técnicas, econémicas...).
Emision y gestion de pedidos, facturas y cierre.

GESTOR COMERCIAL

@ Mantenimiento de cartera de clientes.

e Captacion de nuevos clientes.
Elaboracion de propuestas econdmicas.
Gestion de pedidos, facturas y cierre.

SRRCEDIA Investigacion del mercado y necesidades de clientes.

Atencién personalizada y gestion de posibles
incidencias.

TECNICO PROVINCIAL OFICIAL

Instalacion y mantenimiento preventivo y correctivo de
magquinaria para cerveza y derivados.

Captacion de nuevos clientes.

Mantenimiento de cartera de clientes.

Elaboracion de investigacién de mercado y n
necesidades de los clientes.

Preventa de productos a clientes.

Gestion de facturas y cierre.

TECNICO COMERCIAL
2 2 b Investigacion de mercado y nuevos productos.
O lnq l-" a' Prospeccion y control de calidad de productos.
Visita de clientes en cartera y clientes potenciales.
Planificacién de estrategia de negociacion.

Planificacién de presupuestos anuales del departamento
comercial.




FORMACION

CFGS Gestion commercial y Marketing
Bachilletato

IDIOMAS

2012-2013 IES Pedro de Valdivia
2010-2012 IES Eugenio Frutos

INFORMATICA

Castellano: Nativo
Catalan: Nativo
Inglés: Medio

DATOS DE INTERES

Microsoft Office (word, excel, access, power point)
Internet (chorme, explorer, firefox)

Sistemas operativos (Windows, linux, android, 10s)
Bases de Datos

- Carnet B1

- Disponibilidad para viajar y cambio de residencia



