
 

 

 

 

 

Andreu V. 
Delegado Comercial 

Comercial experimentado y 

apasionado, con una trayectoria 

consolidada en el sector de la 

hostelería, restauración y ocio 

nocturno. 

 

A lo largo de mi carrera, he 

demostrado un fuerte enfoque en la 

consecución de resultados tangibles, 

logrando aumentos consecutivos en 

ventas y la creación de carteras de 

clientes potenciales. 

 

Mis habilidades de comunicación e 

interacción con el cliente son sólidas, 

lo que me ha permitido establecer 

relaciones duraderas y de confianza. 

Estoy en sintonía con las nuevas 

tendencias del mercado y siempre 

busco formas innovadoras de mejorar 

la experiencia del cliente. 

 

Busco nuevos retos que me permitan 

contribuir al crecimiento y expansión 

de una empresa,con un enfoque 

proactivo y orientado a resultados, 

estoy listo para enfrentar desafios y 

generar valor en un entorno dinámico. 

 

Educación 
2024 / ESADE 
Key Account Management (KAM): Construyendo Relaciones con Cliente Estratégico. 

2024 / WINE & SPIRITS EDUCATION TRUST 
WSET level 2 award in wines. 

2021 / ENOAULA 
Especialista en vinos nivel 3. 

2020 / ENOAULA 
Especialista en vinos nivel 1 y 2. 

2020 / Escuela de Cocina Villa Retiro 
Curso de iniciación - Sommelier. 

2008 / Colegio de Agentes Comerciales de Reus 
Título oficial de agente comercial - Nº Colegiado 101954. 
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Habilidades 
 

 

Capacidad de gestión/ 

Comunicación // 

Capacidad de gestión 

Negociación 

Asesoramiento 
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