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RESUMEN PROFESIONAL 

Profesional con amplia experiencia y muchas ganas de trabajar. Me 

caracterizo por mi capacidad para solucionar problemas, priorizar y 

gestionar proyectos y trabajar en equipo. Busco una oportunidad para 

desarrollar mi carrera y dar lo mejor de mí. 

 

HISTORIAL LABORAL 

Septiembre 2023- Actual 

Comercial en empresa distribuidora  

 

Enero 2014 – Septiembre 2023 

Comercial de ventas Recursos en punto de venta | Fuenlabrada , 

Madrid  

Representando la marca coca cola con funciones de gestion y 

ampliación de ruta, control de stock material promocional y reparto del 

mismo 

 Supervisión de procesos de venta y seguimiento para asegurar la 

satisfacción del cliente. 

 Negociación de contratos y condiciones de ventas con clientes 

fidelizados. 

 Preparación de agendas se reuniones, visitas y contactos para la 

promoción comercial. 

 Elaboración de reportes sobre la evolución de las ventas. 

 Asesoramiento personalizado a los clientes para cubrir sus 

necesidades. 

 Análisis de las necesidades de los clientes para incrementar las 

ventas. 

Diciembre 2012 - Diciembre 2013 

Asesor comercial Miquel alimentación | Alcala De Henares, Madrid  

 Asesoramiento al cliente sobre los productos y servicios de la 

empresa. 

 Gestión de carteras y captación de nuevos clientes. 

 Aplicación de estrategias comerciales que permitan captar y 

fidelizar clientes. 

 Promoción de los productos y servicios de la empresa para 

aumentar las ventas. 

 Atención y respuesta a llamadas, correos y mensajes de clientes. 

 Seguimiento y mantenimiento de la cartera de clientes en la zona 

asignada. 

 

 

 



 

 

 

 Registro de las ventas diarias en el sistema informático 

correspondiente. 

 Realización de visitas y presentaciones a clientes potenciales. 

Marzo 2005 - Abril 2011 

Operador Maxit sl | Villalbilla , Madrid  

 Cumplimiento de los protocolos internos y las especificaciones para 

garantizar el producto final. 

 Detección rápida y notificación de incidencias para su inmediata 

resolución. 

 Cumplimiento de las normativas de seguridad laboral y personal. 

 Alimentación de la maquinaria de operación con la materia prima 

adecuada. 

 Registro de actividades realizadas durante el turno y reporte de 

observaciones. 

 Operación de herramientas, máquinas e instrumentos de medición. 

 Operación y mantenimiento de la maquinaria y los equipos de 

producción. 

 Ejecución de los planes de fabricación según las directivas de la 

empresa. 

 Carga, descarga y movimiento de materiales y suministros de 

operación. 

 Detección de fallas y deficiencias en los equipos y procesos. 

 Coordinación de la producción y el control de los procesos 

industriales. 

 Cumplimiento de las normas de fabricación, seguridad y 

medioambiente. 

Enero 1999 - Marzo 2005 

Oficial de construcción Distintas empresas del sector | Madrid , 

Madrid  

 Ayudante de oficial, alicatador a destajo 

 Manejo de herramientas y maquinarias de construcción. 

 Planificación y organización de los trabajos en el sitio.  

 Mantenimiento de registros y reportes de la construcción. 

 Tareas de mantenimiento en edificios de varias plantas. 

 Eliminación de escombros resultantes del trabajo. 
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