
                                       CURRÍCULUM VITAE 
 

                  ID-54537 VIRGINIA 

Datos 
personales 

Residencia:  Alicante, España 

Fecha de nacimiento: 24/10/1979 

       Ocupación Comercial, atención al cliente, marketing online y offline, redes sociales y 
posicionamiento, reputación online, organización de eventos, dirección 
equipos comerciales. 

      Experiencia       
       profesional 

 
 
2014 / Actualidad. Freelance para diferentes PYMES gestionando su 
Marketing Digital. 

• Captación y mantenimiento cartera de clientes 
• Definir la estrategia Online. 
• Desarrollo, implantación y análisis Plan de Marketing Online 
• Redes Sociales 
•    Creación y posicionamiento webs 
•    Gestión y posicionamiento blog 
•    Generación de contenido (SEO de contenidos) 
•    Envío masivos newsletter con distintas herramientas (mailchimp) y generación    
      del diseño y contenido. 
•    Diseño gráfico 
•    SEO 
•    SEM 
•    Analytics 
•    Reputación Online y Desarrollo de la marca. 
•    Informes mensuales 
•    Entre otras… 
 
 
Enero 2017/ Enero 2018. Asesora de Marketing Online para Citiservi. 

•    Captación de socios 
 
 
2014/2017. Formadora en Marketing Online para empresas mediante 
Evolution Consultores, empresa de formación. 

•    Asesoramiento y formación a PYMES sobre la gestión de su Marketing  
     Online, redes sociales, estrategia a seguir, plan de marketing 
•    Seguimiento de la implantación y su correcta realización por parte de la   
      empresa con reuniones de seguimiento.  
 
 
2010/2014. Asesora de Marketing Online- Alicante y Murcia para Groupon 
S.L.U. 
•    Captación socios 
•    Publicación en nuestra web 
•    Seguimiento y fidelización 
•    Presentación del producto y negociaciones, firma de contratos. 



•    Coordinación y planificación de las publicaciones diarias. 
•    Trabajo por objetivos tanto de contratos diarios, semanales, mensuales,      
      como por objetivos de facturación. 
•    Coordinación de los equipos, 5-7 personas. 
•    Premio a la mayor productividad año 2011 España y Portugal. 
•    CRM: Salesforce. 
 
 
2003/06-08/2009. Encargada de tienda mediante BestsellerRetail. 

•    Gestión del equipo. 5 personas 
•    Objetivos mensuales y anuales 
•    Merchandising 
•    Inventarios, stock, gestión del producto 
•    Motivación para la venta 
•    Premio a la mejor vendedora a nivel nacional 
 
 
1999/2002 Comercial servicios financieros Citibank, Gismarketing 
Consulting 

•    Venta de tarjeta de crédito. 
 
 
 

      Formación      
      Académica 

2020- Actualidad 
Coco School 
Experto Universitario en Diseño Gráfico. 
 
2014-2015 
Universidad de Alicante 
Experto Universitario en Redes Sociales, Estrategia Y Marketing Digital 
 
2018 
Universidad Cardenal Herrera 
Experto Universitario en Marketing para la Salud.  
 
 
2001-2005 
Universidad de Alicante. 
Diplomatura en Trabajo Social. 

     Otros títulos y     
        seminarios 

 
 

 
Indisign. 
Illustrator. 
Photoshop  
Curso técnicas de venta. 
Curso privacidad de datos. 
GismarketingConsulting 
Curso de técnicas publicitarias, 125h. 
Curso de psicología y técnicas de ventas, 100h 
Formaplus. 
Cursos Google Adwords- Google Partner 
Curso Marketing Digital en Google Academy 
Curso Blogger Ulab 
Curso Google Analytics en Google Academy 
Curso E-Commerce en Google Academy. 
Formador de formadores. 
 
 
 



 
Cerfificada por Google para la creación de campañas SEM 

 
- Certificación de Publicidad en Búsquedas de Adwords ( noviembre 2017) 
- Certificación de Publicidad Display de Adwords (noviembre 2017) 

 
Constante participación en Congresos y Seminarios de Marketing Digital 

       Idiomas 

Inglés medio 

     Otros datos  
Carnet de conducir B, vehículo propio. 
 

      Información     
        adicional 

 
Persona motivada, segura, responsable, buena comunicadora, con altas 
habilidades de presentación, negociación y organización.  
Acostumbrada a trabajar por objetivos. 

 
 
 


