CV 50335

INFORMACION DE

CONTACTO Profesional con amplia experiencia en la venta,
asesoramiento y comercializacién de productos y servicios a
empresas.

DIRECCION Estos ultimos 14 afios dedicados al sector de la publicidad en

Alcobendas (Madrid) medios off y online, gestionando asi mismo la venta de
patrocinios y otras formulas para congresos y jornadas
técnicas.

Disefio de estrategias de tipo omicanal y gestién integral de
carterade clientes: PYMES, multinacionales, organismos
publicos...

Negocios B2B & B2C.

Alta capacidad de negociacion.

Enfocado a objetivos.

IDIOMAS Consolidacion de cartera de clientes y captacion de nuevos.
Inglés

Trabajo en equipo.
Nivel medio

COMPETENCIAS EXPERIENCIA

Estrategias de negocio B2B y
B2C Promotor de @ Gestion integral de cartera de clientes: asesoriay

venta de planes de publicidad y acciones de

Gestion de grandes cuentas ventas y T |
: : comunicacion a clientes.

Email ket .

mafl marketing : marketing
Venta de publicidad off y online ) o
Gestion y venta de patrocinios Premium Difusién Captacion de nuevas cuentas para canales offy
Manejo de herramientas de Espafa, S.L. online y gestion y mantenimiento de cartera.
analisis y gestién (Google Madrid
Analytics, Adwords, BBDD Octubre-2004 - Organizacién de ferias y congresos: venta de
clientes ’ ) ’ Diciembre-2018 patrocinios, stands, reas de exposicion,

comercializacién de ponencias y mesas
redondas.

Gestion de camparfas de
comunicacion offy online
Marketingdigital: SEO/SEM/
RRSSS

Viajes de prensa con clientes
Periodismo

Grandes cuentas y pymes.

Viajes de prensa con clientes.

Cobertura periodistica de congresos, ferias,
symposiums, jornadas técnicas, de puertas
abiertas, convenciones y presentaciones de
clientes, etc.




Asesorcommerciab

Arcano Telefonia,
S.A.

Madrid
Octubre-2002-Junio-
2003

Agente comercial @

Distanmark Group,
S.L.

Madrid
Abril-2002 - Octubre-
2002

Planificacion de campafias, gestion y
posicionamiento de contenidos y marca del
cliente.

Branded Content.

Asesor comercial para el canal indirecto de
Telefénica y Movistar, gestionando venta directa a

pymes y gran publico de las diferentes soluciones
en telefonia fija y mévil e internet.

Venta directa a pymes via telefénica de productos

guimicos destinados a los sectores industrial,
agroalimentario, artes graficas, automocion,

retauracion...

EDUCACION

Universidad San
Pablo CEU

Colegio El Prado @

Colegio Arturo Soria

Curso de
marketing digital
Centro de Formacién
Profesional para el
Empleo de
Administracion,
Seguros y Finanzas
(CRN

FUENCARRAL)
2019

Seminario RFID

ID TRACK
2006




Curso de
introduccion al

marketing

IFES
2002

Master en disefio
graico y
comunicacion
digital

CICE - Centro
Integral de Cursos

Especializados
2002

Curso dedisefio
web

Publish
1998

Curso de
maquetacion
digital avanzada

Publish
1998

Curso de
produccién
editorial

Publish
1998

Curso de
autoedicion para

editores

Publish
1998




