LAURA AlZPURUA NEGRO

PARTNER ACQUISITION & CHANNEL
DEVELOPMENT LEADER | ESPECIALISTA EN
CAPTACION Y EXPANSION B2B

PERFIL PROFESIONAL

Senior Sales & Channel Leader, con una trayectoria consolidada creando, activando y escalando
canales de venta B2B y generando crecimiento real en entornos competitivos. Destaco por
impulsar la captacion a través de la influencia, la claridad y la ejecucion, alineando a partners y
equipos con los objetivos. Soy comprometida, enérgica y con una marcada capacidad de traccion.
Genero confianza y construyo con naturalidad relaciones sélidas y duraderas.

CONTACTO

(=) laizpur@gmail.com
+34 610511499
© Madrid, 28003

www.linkedin.com/in
/laura-aizpurua-negro

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Sales Channel Manager - Gamma Espana (2024 - 2025)
Responsable de la captacién, desarrollo, crecimiento y
evolucién del Canal de Ventas (distribuidores, PdS, resellers)

e +80% de crecimiento del canal (2023-2025).

e Definicion de la estrategia comercial del canal junto a Direccién
Comercial: foco, prioridades y roadmap.

e Co-creacion del proceso comercial del Sales Field Manager y
estandarizacion de la ejecuciéon en campo.

¢ Disefio de modelos retributivos e incentivos comerciales alineados
al crecimiento (piloto colaboradores: aumento significativo de leads
propios).

e Coordinacion con Marketing: campanas de demanda, generacién de
leads, webinars, optimizacién de oferta, ferias y eventos

e Gestion y andlisis de KPIs de actividad y rendimiento.

¢ Reporting estratégico a Direccion Comercial y CEO.

Channel Sales Manager - Adamo Telecom (2020 - 2024)

Responsable de captacion, gestion y desarrollo del canal de
ventas, micro y Pyme. Zonas: Centro, Norte y Levante.

¢ Prospeccidn y analisis del mercado para identificar oportunidades
seguln cobertura, competencia y potencial comercial.

e Liderazgo del equipo de venta directa: planificacion, coaching,
acompanamiento, campanas y seguimiento de KPIs en CRM.

e Captacion, formacion y onboarding de nuevos partners, asegurando
su rapida activacion y alineacién con los objetivos.

e Desarrollo y dinamizacion de partners estratégicos, impulsando su
rendimiento mediante soporte y planes de accién.

¢ Disefio e implantacién del modelo MASTER, logrando un
crecimiento x10 en la actividad del partner Master zona Norte



IDIOMAS

¢ Espanol: Nativo
e Inglés: B2 FCT
Cambridge

OTROS DATOS

e Participacién en la
organizacion de
eventos con el canal
de ventas

e Carnet de conducir B1

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Airtel- Vodafone, Espafa (1996-2019)

Channel Account Developer (2001 - 2019)

e Captacién, activacion y desarrollo de distribuidores en los
segmentos Empresas y PYME.

e Diseno y ejecucion de la estrategia comercial del canal:
objetivos, planes de acciéon y campanas.

¢ Negociaciéon de objetivos, comisiones y acuerdos
comerciales.

e Seguimiento de KPlIs, actividad y rentabilidad del canal.

e Formacion, coaching y motivacion de equipos comerciales.
e Coordinacién con Marketing, Operaciones, Provision y
Calidad para mejorar procesos y experiencia de cliente.

e CAD Champion y referente del canal, impulsando buenas
practicas y participacion en proyectos transversales.

Team Leader - Venta Directa (1999 - 2001)
e Liderazgo y consolidacién exitosa de 5 nuevos comerciales.

e Seguimiento de KPIs, AACC, coaching y soporte al cierre
Ejecutivo / KAM Grandes Cuentas (1997 - 1999)
e Captacion y desarrollo de cuentas estratégicas. Detecciéon y
generacion de necesidades, aportacion de soluciones.
e Premio nacional al mejor desempeno (1998 y 1999).

Comercial de Grandes Superficies (1996 - 1997)

e Captacion clientes. Negociacion y venta, tramitacion de
contratos, control de stock y postventa. Stand y publicidad
e Resultados destacados en activacién de clientes.

FORMACION

e Técnico de Empresas y Actividades Turisticas.
Escuela de Turismo Madrid.
e Programa de Direccion y Administracion de
empresas. ESE Meryland Madrid
e Cursos IE Business School:
o Driving Innovation
o Empower your Influence
o Vision Estratégica en Toma de Decisiones
o Liderazgo Transformacional
e Cursos Esade Business School
o Creatividad
o Modelo directivo: Legal y finanzas
e Otros cursos: Vodafone Sales Academy
e ThePowerMBA: Master de Marketing Digital




