
 Otras habilidades

Trabajo en entorno Office
Gestión de C.R.M (Salesforce, Zoho...)
Curso Asesor LCCI
Curso de Comunicación Avanzada
Curso de Agente Inmobiliario de Élite
Curso de Mediador de Seguros
Curso de Gestión Administrativa 

Sobre mi

GESTOR DE MATRICULACIÓN 
Master D - MEDAC | 01/2024 - Actualidad 

Información y asesoramiento de formación reglada y no reglada
Información de Oposiciones y requisitos de acceso
Orientación académica y laboral
Gestión de leads y seguimiento de KPI´s para optimizar resultados
Matriculación y gestión de reservas

JEFE DE EQUIPO COMERCIAL 
Remax | 10/2021 - 12/2023

Gestión de equipo comercial y seguimiento de operaciones
Selección y formación de agentes inmobiliarios.
Definición de estrategias y objetivos a cumplir.
Búsqueda de oportunidades de inversión. 

DIRECTOR COMERCIAL
Freelance | 07/2018 - 10/2021

Gestión integral de proceso de compraventa y arrendamiento.
Liderazgo de equipo comercial compuesto por nueve agentes.
Selección y formación de equipo comercial.
Tramitación de préstamos hipotecarios como experto en LCCI.
Negociación con clientes y entidades bancarias.

ENROLMENT ADVISOR
Universidad Europea | 03/2018- 05/2020

Asesoramiento de alumnos interesados en Grado, Master y Doctorado.
Asesoramiento de Ciclos Formativos de Grado Superior.
Estudio de requisitos legales de acceso. 
Matricula de alumnos en Escuela Universitaria del Real Madrid.
Atención de alumnos en todo el mundo, dando cobertura en inglés y en
diferentes franjas horarias para atender peticiones de información de todos
los continentes.

Me defino por ser una persona responsable, enérgica, y con liderazgo.
Destaco por mi buena actitud y disponibilidad. He desarrollado mi
experiencia profesional en varias empresas de distintos sectores, habiendo
adquirido competencias y conocimientos que me permitan ser dinámico y
adaptarme perfectamente a diferentes ámbitos de trabajo .

Juan 

 Experiencia laboral 

 Idiomas

 Más información

 Datos académicos

Castellano:
Nativo.
Inglés: 
Nivel alto.

Carné de conducir.
Vehículo propio. 
Disponibilidad total.

Experto LCCI Banco de España

Universidad Complutense
Licenciado en
Empresariales

+34 610 210 284

jalvezrevilla@gmail.com
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TRAMITADOR DE SINIESTROS
 Seguros Zurich | 09/2016 - 03/2018 

Gestión de siniestros Diversos (hogar, accidentes, RC, Comunidades...)
Control de peritaciones y gastos. 
Aplicación/Rehúse de coberturas según condicionado.

RESPONSABLE REGIONAL
Haya Real Estate | 10 /2014 - 09/2016

Gestión integral de activos en provincias de Toledo y Guadalajara.
Coordinación de estrategias comerciales para consecución de objetivos.
Selección de equipo comercial y seguimiento del mismo.
Actuar en las decisiones de ampliación de resultados y rentabilidad de
los productos e inversiones siguiendo estrategias establecidas por socios
inversores de Cerberus.

GESTOR DE ATENCIÓN AL CLIENTE Y TRAMITADOR DE SINIESTROS
Mutua Madrileña | 04/2012 - 10/2014 

Atención al clientes en área de Producción de Autos.
Gestión de incidencias en pólizas en área privada.
Tramitación de siniestros de auto y modificación de garantías.
Nueva producción de pólizas de auto y cambio de vehículos. 

AGENTE DE VENTAS DE SEGUROS 
Línea Directa Aseguradora| 04/2011 - 04/2012 

Recepción de llamadas en departamento de ventas de seguros de Auto.
Confección de presupuestos y negociación. 

GESTOR ADMINISTRATIVO 
Xerox España | 01/2008 - 03/2011 

Gestión documental de peticiones en área Reprografía (Empresa Everis).
Preparación de material y cursos de área Formación (Empresa Everis).
Gestión de compras para área Formación (Empresa Everis). 
Control de apertura, cierre y contenido de personal file de empleados.

JEFE DE ÁREA - PLURIFRANQUICIADO 
Franchising Iberico Tecnocasa | 07/2003 - 01/2008

Gestión comercial de compraventa de inmuebles.
Administrador de tres puntos de ventas franquiciado de Tecnocasa.
Selección y formación de equipo comercial.
Gestión de marketing y publicidad en provincia de Alicante.
Seguimiento y control de franquiciados en localidad de Elche.
Asesoramiento en apertura de nuevos punto de venta de franquicias.
Miembro de la Escuela de Formación Tecnocasa para toda España.

RESPONSABLE DE ARCHIVO 
Accenture | 12/1999 - 06/2003

Coordinación y gestión de equipo en área de archivo y mensajería.
Control y supervisión de ordenanzas y organización de tareas.
Resolución de incidencias y gestión administrativa y contable del área.

Liderazgo

Gestión de equipos 

Resolución de incidencias

Atención al cliente

Gestión administrativa

Orientación a resultados

Habilidades comunicativas

Espíritu emprendedor

Trabajo en entorno Office

Gestión de C.R.M.

 Habilidades


