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Nombre del candidato: Juan Francisco Pomares

Bajo Alto
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Motivacion

Juan Francisco tiene un ciclo de grado medio en Comercio, los tltimos 3 afos se ha venido desempefiando
como GPV para TCl y Tobacco Premium Club, conoce del sector y ha sido usuario de Iqos. Juan Francisco ha
desarrollado funciones comerciales, administrativas y operativas; confirmando asi que es una persona que
le gusta reinventarse y que le gusta retarse personalmente. Indica que para él es importante el trabajo en
equipo porque asi se pueden cumplir mejor los objetivos. Indica que uno de las principales motivaciones
de poder ser parte del equipo de Phillip Morris es porque le permitira seguir desarrollando sus habilidades
comerciales y que esta seguro que puede aportar con su experiencia adquirida. Por lo antes comentado,
consideramos que Juan Francisco es un perfil interesante de conocer.




