CONTACTO

®©

@ Cordoba.

HABILIDADES

Trabajo en equipo
Gestion del tiempo
Liderazgo
Comunicacion verbal

Solucion Incidencias

IDIOMAS

e Espanol

e Ingles

ID-60606 ANTONIO

DELEGADO COMERCIAL

PERFIL PROFESIONAL

Orientado siempre a las ventas. Promocién de productos asi como apertura
de nuevos mercados. Muy capaz de hacerme responsable de la gestion
comercial asi como realizar el seguimiento postventa teniendo siempre una

atencion personalizada con elcliente. Proactivoy resolutivo.

EXPERIENCIA LABORAL

Delegado Nacional (05/2012- 09/2015)
Bodegas Toro Albalé Sl

Administracién y gestion de distribuidores a nivel nacional en una primera etapa.
Responsable de negociacion, apertura y seguimiento de clientes gran consumo

y alimentacién en una segunda etapa.

Gestor Punto de Venta/ Comercial Hosteleria (12/2016-
02/2018)

Winche/Bacardi Spain

Representarla marca en las provincias de Coérdoba y Jaén gestionando el
cliente finala través de acompafiamiento comercial con los distribuidores

asignados.

Director Nacional (02/2018- 06/2021)

MustHave Sunglasses Spain

Disefiaryllevaracaboestrategias comerciaes. Crear presupuestosy

elaborar previsidonde ventas. Gestién de todo tipo de cuentas.

Gestor Punto de Venta/ Comercial Hosteleria (06/2021- Actual)

Coca-ColaEuropacific Partner/TaniaTrade-Actualmente

Gestionde lazona gerencial de lamarcay delocio nocturno en Cérdoba.

EDUCACION

Universidad Cardenal herrera CEU - Periodismo (sin finalizar)

CursoenEstrategiadeVentas
Curso en Técnicas de Negociacion

Cursoen Informaticaaplicadaalagestion Comercial 1y11



