
 

Sales Hunters  - Matrix de evaluación 
  
Nombre del candidato:     52029 

 
 

 

COMPETENCIAS 
 

Bajo Alto 
 

COMENTARIOS 1 2 3 4 

 

Comunicación efectiva 
 

☐ ☐ ☐ ☒  

 

Orientación al cliente 
 

☐ ☐ ☐ ☒  

 

Creatividad y curiosidad 
☐ ☐ ☐ ☒  

 

Habilidades 
interpersonales 

 

☐ ☐ ☐ ☒  

 
Negociación 

☐ ☐ ☐ ☒  

 
Perseverancia 

☐ ☐ ☐ ☒  

 
Trabajo en equipo 

☐ ☐ ☐ ☒  

 
Motivación 

☐ ☐ ☐ ☒  

Arlet ha realizado un curso universitario en Comunicación Empresarial y Dirección 
Comercial; considera que su inclinación por el ámbito comercial es algo innato 
porque desde pequeña siempre le gustaba negociar y mantener un trato especial 
con cada persona. Los últimos dos años estuvo como Asesora Comercial en Grupo 
Uno, empresa subcontratada por Altadis; su función principalmente era promover 
la comercialización de un producto en remplazo de otro, presentaba marcas nuevas, 
anunciaba el producto tanto en el establecimiento como fuera de él; el motivo por 
el cual termina la relación laboral es porque suprimieron las zonas de 
comercialización; nos indica que para ella fue triste porque le gustaba las funciones 
que realizaba. Desde ese momento hasta hace dos semanas estuvo trabajando en 
un proyecto personal que consistía en ofrecer un servicio de plataforma virtual para 
empresas que se dedicaban a servicios ópticos y audiología; la idea es acercar sus 
servicios a personas que estén interesadas y utilizaban para ello los canales de 



 

farmacia; la idea era win to win porque había más tráfico en las farmacias en donde 
se informaba sobre la plataforma, los centros ópticos y auditivos tenían más visitas 
en sus páginas y los clientes finales podían recibir un tipo de descuento por usar la 
plataforma. Durante la entrevista ha demostrado mucho interés por el producto 
porque es algo que ya ha vendido anteriormente y se sentía muy cómoda. Indica 
que para ser un buen comercial se tiene que conocer a fondo las necesidades, tener 
empatía con cada cliente, generar confianza, hacer seguimiento y sobre todo hacerle 
sentir al cliente como una persona única. Por todo lo antes expuesto, consideramos 
que Arlet es una buena candidata para esta posición, tiene dotes sociales y 
habilidades comerciales potentes.  

 


