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COMERCIAL BRAND AMBASSADOR 

 
LINKEDIN 

Hola, mi nombre es 

Florencia R. 
Mi propósito es brindar un servicio de excelencia, satisfaciendo las 

demandas y necesidades de los clientes y de la empresa en la que 

me encuentre trabajando. Soy una persona muy sociable, 

empática, me desenvuelvo de una manera natural y fluida con las 

personas, generando un ambiente positivo y de confianza. Poseo la 

apertura para adquirir nuevos conocimientos y desafiarme 

constantemente. Busco un entorno laboral en el que pueda crecer 

profesionalmente y en el que pueda aportar todo mi potencial, de 

la mano de la excelencia, al servicio de las personas. 

 

EDUCACIÓN 
FACILITADORA INTERNACIONAL Y PRACTICANTE DE BARRAS 

ACCESS CONSCIOUSNESS® 

2020 

 
COACH ONTOLÓGICO PROFESIONAL 

AXON TRAINING 

2018 

 
LICENCIATURA EN PSICOLOGÍA 

UNIVERSIDAD DE MORÓN DE BS. AS. ARGENTINA 

2016 

 

EXPERIENCIA LABORAL 

 
 
 
 
 

HAbiLidAdes 

ESCUCHA 

ACTIVA 

CAPACIDAD DE 

APRENDIZAJE Y 

FORMACIÓN 

CONTINUA 

 
RESOLUCIÓN DE 

                                      

 
CONFLICTOS 

 

EXCELENCIA 
                        

 

 
EMPATÍA 

FACILITADORA INTERNACIONAL 

DE BARRAS Y PRACTICANTE 

 
ACCESS CONSCIOUSNESS®/ 2020 

- Actualmente 

 
Facilitó cursos con validez 

Internacional, avalados por 

Access Consciousness®, online y 

presencial en Barcelona. También 

ofrezco sesiones online de 

Coaching, terapia y sesiones 

presenciales de Barras. 

 

 
PSICÓLOGA Y COACH 

 
Consultorio Privado / 2017 - 2019 

 
Atención Psicológica a pacientes 

adolescentes y adultos. 

Procesos de coaching a clientes 

de manera presencial y on-line. 

BRAND AMBASSADOR 

COMERCIAL 

 
JUUL LABS / 2019 - 2020 

 
Formadora de azafatas para 

promociones de la marca. 

Coordinadora de azafatas en 

diferentes puntos de España. 

Asesoramiento y venta 

personalizada. 

Captación y fidelización de 

nuevos puntos de venta, con 

labores de comercial y 

embajadora de la marca. 

ASESORA COMERCIAL Y 

VENTA CONSULTIVA 

 
DIRECTV / 2013 - 2015 

 
Atención personalizada al 

cliente. Asesoramiento, 

venta de productos y 

servicios. 

 
 

CAPACIDAD DE 

NEGOCIACIÓN 

IDIOMAS 

ESPAÑOL NATIVO 

mailto:lic.rubioﬂorencia@gmail.com


INGLÉS AVANZADO 


