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Nacida el 15 de mayo de 1979  

Dirección: Las Palmas de Gran Canaria 

 

EXPERIENCIA LABORAL 

• Agosto 2018 - Febrero 2019: Lactalis Iberia (Puleva) GPV.  
Mis funciones son conseguir visibilidad de la marca, aumentar pedidos, control de Stock, 
roturas, negociar cabeceras, lineales, promociones, etc. Mi contrato fue de sustitución por 
tres meses, aunque finalmente se aumentó tres más, ya que cubría una baja por maternidad. 

Mis principales clientes eran Cencosu, Carrefour, Hiperdino, Alcampo, Hipercor. Gestionaba 
la isla de Fuerteventura, Gran Canaria y puntualmente Lanzarote. 

• Septiembre 2017 - Agosto 2018: CIRSA. 
Comercial para Gran Canaria y Delegada para Fuerteventura.  
Comercialicé máquinas de tipo B dentro del canal Horeca en Gran Canaria, posteriormente 
me trasladaron a Fuerteventura como delegada de Sportium, controlando 8 unidades de 
negocio con 3 empleados por salón de juego, más un equipo de técnicos y recaudadores  de 
5 personasen toda la isla. Mis funciones eran la gestión integral de la sala y conseguir el 
aumento de juego en dichas. Logrando que una de las salas se convirtiera en la número uno 
de España en apuestas deportivas. 
 

• Julio 2014 - Enero 2015: Laboratorios Jota.  
Visitadora mixta para farmacias y centros de odontología/hospitales.  
Venta de material de dermatología, odontología y podología quirúrgico. Mi trabajo consistía 
en la prospección del mercado, mantenimiento de la cartera, así como la gestión del punto 
de venta en farmacias y centros de belleza, y creación de nuevos clientes. Trabajé la zona de 
Gran Canaria, Tenerife, Lanzarote y Fuerteventura. Trabajé cubriendo una baja por 
maternidad durante el periodo señalado, aunque durante Mayo y hasta Febrero de 2016 
volví a cubrir baja en el mismo puesto.  
 
 
 



• Enero 2014 – Julio 2014: Fexibleos Madrid. Gestor/Jefe de equipo Lebara mobile 
(Sustitución por 6 meses) Gestionaba cartera de clientes en Gran Canaria y Tenerife, mi 
objetivo era fidelizar y aumentar la cartera de clientes con nuevas aperturas, gestionar 
nuestros productos dentro de los establecimientos (GPV), formar a los establecimientos 
sobre nuestros productos y servicios en relación a la competencia y posicionar a la empresa 
dentro de puntos de ventas electrónicos e informáticos. 

Supervisar un equipo de promotores de 25 personas en Gran Canaria y Tenerife.  

• Enero 2010 - Febrero 2013: Autónomo desarrollo de estrategia de Marketing en redes 
sociales y consultoría analítica web.  
Diseñando planes de ventas para marcas como Bodega Los Berrazales, Centros deportivos 
Drago, Lucía Zumba, Café de Agaete y restaurantes en zonas turísticas. Realizo planes de 
marketing on/off que ayuden a las empresas a vender, posicionarse y diferenciarse en el 
mercado con acciones diferentes de promoción. Me especializo en SEO, SEM.  
 

• Mayo 2010 - Septiembre 2011: Delegada Amaya Sport.  
Directora de la delegación en Canarias. Introducción  de la marca con un contrato anual, en 
el que se proponía como objetivo, la implantación de un modelo de ventas predeterminado 
desde la central en Navarra, que consistía en crear un equipo comercial en las 7 islas de 5 
personas para la elaboración de una base de datos y la posterior venta por catálogo. Fue un 
contrato de un año escolar y media jornada que podía compaginar con otro empleo. 
 

• Mayo 2001 - Marzo 2010: Comercial Cash and Carry del grupo Bolaños.  
Elaboración de ruteros. Prospección, captación y mantenimiento de cartera de clientes 
dentro del canal Horeca. 

En mi última etapa trabajé como GPV y Comercial de una amplia cartera de vinos canarios 
posicionando la marca en grandes superficies (Carrefour, Alcampo, Hiperdino, Spar, El Corte 
Inglés). 

Mi contrato finaliza por acuerdo económico, ya que al tratarse de una empresa familiar y el 
asentamiento de MAKRO deciden abrir líneas de pequeños supermercados, cambiándome 
las condiciones económicas, las cuales no me interesaban en ese momento con un recorte de 
más del 50% del salario al suprimir las comisiones. 

• Mayo 2000 –Mayo 2001: Miviclesabores S.A. Empresa franquiciada de Baskin-Robbins. 
Encargada de tres establecimientos y atención al cliente en Las Palmas de Gran Canaria. 
Implantación y seguimiento de la política comercial y de marketing, potenciando la marca, 
promociones y diferentes puntos de venta. Control del stock y almacén de los productos. Mi 
contrato era de media jornada para poder seguir estudiando. 
 

• Febrero 1999-Febrero 2000: Happang Lloyd:  
Responsable de facturación de equipajes. Aeropuerto de Gran Canaria.  

 

 



FORMACIÓN ACADÉMICA. 

• 2002-2007: Licenciada en Psicología por la UNED. 
 

• 2008: Máster en Prevención de Riesgos Laborales en la Especialidad de Seguridad en el 
Trabajo (900 horas) Semipresencial. Impartido por Laboris prevención y consultoría. 
Homologado por Centro Internacional Politécnico de Las Palmas de Gran Canaria. 
 

• 2008-2013: ADE por la UNED. 
 

• 2009: Máster en Prevención de Riesgos Laborales en la Especialidad de Ergonomía y 
Psicología en el Trabajo (400 horas) Semipresencial. Impartido por Laboris prevención y 
consultoría. Homologado por Centro Internacional Politécnico de Las Palmas de Gran 
Canaria. 
 

• 2009: Máster MBA en Dirección y Gestión de Recursos Humanos (800 horas) 
Semipresencial. Impartido MBA Bussines School de Las Palmas de Gran Canaria 
 

• 2009-2010: Experto en Formador de Formadores (270 horas) Semipresencial. Impartido por 
Fundescan. 
 

• 2010: Máster en Marketing y Ventas (400 horas) Semipresencial. Impartido por la Escuela 
de Negocios y Dirección. 
 

• 2010: Máster en Management Project (400 horas) Semipresencial. Impartido por la Escuela 
de Negocios y Dirección. 
 

• 2011: Máster en Comunicación y Marketing Digital (900 horas). Impartido y homologado 
por la Universidad de Las Palmas de Gran Canaria en colaboración de MBA Bussines School 
de Las Palmas de Gran Canaria. 

 

INFORMÁTICA. 

• Paquete Oficce. 
 

OTROS DATOS DE INTERÉS 

• Vehículo propio. Permiso de conducir clase B. Permiso clase BTP. 
• Disponibilidad inmediata de incorporación, disponibilidad de pernotar. 

 

VOLUNTARIADO 

• Presté servicios de voluntariado desde 1997 a2015 aproximadamente en San Juan De Dios, 
un centro de menores con disfunción psíquica y motora. 

 


