ID-58973J0SE JUAN

DATOS PERSONALES

Localidad: Sevilla

Provincia: Sevilla

Pais de Residencia: Espafia

Codigo Postal: 41020

Fecha de Nacimiento: 08/06/1971
Lugar de Nacimiento: Palma de Mallorca

Sexo: Hombre

EXPERIENCIA PROFESIONAL

Consultor Comercial Empresas

Konica Minolta Business Solutions Spain S.A. (Julio/2016 — Actualidad)

Sector: Tecnologia y Servicios

Puesto: Account Manager

Area: Grandes Cuentas y Pymes

Funciones: Comercializacion del portfolio de productos y servicios de Konica Minolta, interlocucion Unica entre
grandes clientes y la empresa, resoluciéon de incidencias, prospeccién de clientes potenciales, up-selling,
elaboracion de ofertas, presentacion de ofertas y soluciones integrales, liderazgo de proyectos en sus diferentes
fases, captacion de nuevos clientes, supervision de replanteos e instalaciones.

Asesor Comercial Empresas
Digital Milenium 2008 s.I. (Enero/2013 — Junio/2016)
Sector: Comunicaciones
Puesto: Asesor Comercial Sénior
Area: Pymes
Funciones: Comercializacién del portfolio de producto de Orange, Prospeccion y tele concertacion de Clientes
potenciales, elaboracion de estudios comparativos de sistemas de comunicacion, deteccion de necesidades,
elaboracion de ofertas, presentacion de ofertas y soluciones integrales y gestion de cartera. Trabajo orientados
a resultados.



Key Account Manager
Telefénica (Junio/2007 — Diciembre/2012)
Sector: Medios de Comunicacion
Puesto: Ejecutivo Comercial
Area: Grandes - Cuentas
Funciones: Comercializacion del portfolio de productos de mi empresa, gestion de cartera, interlocucion Unica
entre grandes clientes y la empresa, resolucion de incidencias, up-selling, elaboracién de ofertas,
presentaciones, liderazgo de proyectos en sus diferentes fases, captacion de nuevos clientes, gestion con
proveedores, supervision de replanteos e instalaciones, acostumbrado a trabajar con objetivos.

Delegado Comercial Sevilla,

Mapfre - Finisterre (Septiembre/1995 — Mayo/2007).

Sector: Seguros

Puesto: Director de Sucursal /Oficina.

Area: DIRECCION, GERENCIA.

Funciones: Ventas directas, realizacion de estudios de mercado y prospecciones comerciales, gestion de
equipos comerciales, trato directo con empresas instaladoras y grandes cuentas, planificacion y formacion de
equipos (entre 11 y 25 personas)

Responsable Tiendas y Almacén

Muebles JOANCAR, S.L. Mi Sofa (Octubre/1992 - Septiembre/1995).

Sector: Mobiliario

Puesto: Mandos Intermedios

Area: Venta y atencion al Cliente.

Funciones: Ventas especializadas de mobiliario, mantenimiento de cartera de clientes, trato con proveedores,
gestidn de superficie comercial, gestién de almacén, organizacion y logistica.

Conductor Expo 92

Expo 92 (septiembre/1991 - Octubre/1992).

Sector: Hosteleria

Puesto: Industria del Transporte.

Area: CONDUCTOR.

Funciones: Transporte de mercancia, lenceria, y abastecimientos de hoteles y restaurantes

FORMACION

BUP/COU. IES Antonio Machado. Sevilla.
Nota: 6,5. Finalizado en junio de 1990.
Marqueting y técnicas de Ventas. Especialidad: Ventas y estrategias de ventas. Sevilla Horas: 32.

Gerencia y Direccion Comercial. Especialidad: Gestion de equipos, administracion de delegaciones,
gerencia y administracion de zonas. Horas: 120.

Desarrollo de Competencias para el éxito de la Venta. Especialidad: Estrategias de ventas y técnicas
de cierre. (Sales Hunter Desarrollo) Horas: 40

IDIOMAS

Espaiiol: Escrito: Alto. Hablado: Alto. Traduccién: Alto. Técnico: Alto.

Inglés: Escrito: Bajo. Hablado: Medio. Traduccidn: Medio. Técnico: Medio.



INFORMATICA

Aplicaciones de Gestion. Nivel Avanzado.
Hojas de Calculo. Nivel Medio.

Internet. Nivel Avanzado.

Mail (Correo electrénico). Nivel Avanzado.

Procesador de Texto. Nivel Avanzado.

OTROS DATOS

Disponibilidad para viajar: Total

Vehiculo propio: Si

Aficiones: Motociclismo, rutas, viajes

Tipo de Contrato de interés: Jornada Completa
Permiso de conducir: Coche (B) Moto (A)

Disponibilidad inmediata: Si



