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 2011-2012     I+D ENERGÍA 
 Responsable prescripción Andalucía 
 Iniciar la prescripción de producto en Andalucía, consiguiendo

 cartera de clientes potenciales e iniciar la facturación de proyectos 
 en esta nueva zona. En mi corta etapa, pude triplicar las espectativas  
 puestas en Andalucía en concepto de objetivos de prescripción y venta. 

 2012- 2021    VIESSMANN S.L.
 Rble Prescripción y Ventas Andalucía 

 Realizo tareas de prescripción en Ingenierías, arquitecturas, promotoras, 
 etc… asesoramiento y planificación en obra de los productos a instalar 
 (bombas de calor, fotovoltaica, calderas, energia solar térmica, centrales 
 de vapor, recuperadores aire, etc…)  Rble de coordinación del centro de   
 formación a instaladores y ingenierías de Granada, Málaga, Sevilla. 
 He realizado un crecimiento de más del 500% en facturación. 
 Recomendación de José Luis Gutiérrez (Director Comercial hasta 2020). 

Desarrollador Negocio Comercial 

14550 Montilla (Córdoba) 

EXPERIENCIA LABORAL  

MARMOLINOX 

Rble de política de ventas/Prescripción,  y aportando nuevas 
ideas de productos y nuevos mercados, aumentamos en 3 años 
un 250% la facturación de la compañía.. Conseguimos una gran 
cartera de clientes para tener estabilidad en la facturación. 

2001-2004 

Rble.Comercialización Nacional 

ID-56948 Jorge

FORMACIÓN 

 PERFIL 

GALVÁNICA GIRONA S.L. 

Responsable de la línea de producción nocturna de zincado con 
3 personas bajo mi responsabilidad. Aumentamos un 15% anual 
la producción gracias a modificar la metodología de trabajo, y 
mejorar detalles técnicos de la línea que aceleraban la 
producción, y mejorando calidades de terminación. 

1999-2001 
RBLE.PRODUCCIÓN NISSAN, MERCEDES,AUDI. 

 

Soy una persona de 41 años, muy proactiva 
en mi trabajo, me encanta generar sinergias, 
buscar soluciones, realizar propuestas  y 
empatizar con los clientes para sacar los 
mejores resultados a mi empresa. 

Estoy casado con 2 hijos de 5 y 10 años. 

Llevo toda mi carrera profesional consiguiendo 
optimizar los resultados de facturación de 
manera significativa, en aquellas empresas 
que he representado, gracias al asesoramiento 
técnico-comercial (prescripción) muy cercano 
al cliente en todas las facetas. 

Soy muy leal, tremendamente corporativo y 
entregado a la empresa sin límites de horarios, 
pero la situación actual que estoy viviendo en 
mi actual compañía, hace que no pueda seguir 
avanzando en mis metas para poder sacar los 
mejores resultados para la misma. Es por ello 
que he tomado la decision de realizar este CV, 
y buscar nuevos retos. 

DIALYPA S.L.  

Desarrollar junto a la Dirección iniciativas de crecimiento de 
negocio y apertura de nuevas franquicias. Pude aportar 
diferentes ideas de productos novedosos, que fueron muy 
fructíferas para un crecimiento de más de un 23% en poco 
más de un año. 

1996-1999 
SOPORTE TECNICO-COMERCIAL.  

EGB 

FP1 AUTOMOCION 

6  CURSOS DE NEGOCIACION Y T ECNICAS DE 
VENTA EN SCHÜCO Y VIESSMANN 

28 CURSOS DE FORMACIÓN TECNICA PARA 
ASESORAR EN PRESCRIPCIÓN (SOLAR TÉRMICA,  
FOTOVOLTAICA y  BOMBAS DE CALOR DE 
BROMURO LIT IO).SCHÜCO INTERNAT IONAL KG. 

3  CURSOS DE ESQUEMAS H IDRÁULICOS POR EL 
PRESTIGIOSO JOSE GARCIA PEREZ EN SCHÜCO 

CURSO PROGRAMACION ARDUINO/AUTÓMAT AS 

CURSO PROTOTIPADO 3D/CAD 

FORMACIÓN TECNICA INTERNA P ARA 
INGENIERÍAS EN VIESSMANN, ESPECÍF ICA DE 
CALDERAS DOMESTICO&INDUSTRIAL,  
COMBUSTIÓN, ENERGÍA SOLAR TERMICA, 
FOTOVOLTAICA Y BOMBAS DE CALOR 
IND IVIDUALES Y CON HIBRIDACIÓN 
FOTOVOLTAICA.  MÁS DE 90  CURSOS DE 
FORMACIÓN TÉCNICA DE FÁBRICA, ADE MÁS DE 
COORDINAR CON ACADEMIA VIESSMANN, EL  
AULA DE FORMACIÓN DE GRANADA,MÁLAGA 
SEVILLA, Y FORMAR APROXIMADAMENT E A 400  
PROFESIONALES AL AÑO 
( INSTALADORES,INGENIERÍAS Y 
ARQUITECTURAS)  CON UN VOLUMEN DE 
CONTACTOS EN PRESCRIPCIÓN MUY ELEVADO. 

PAQUETE OFFICE 

SCHÜCO INTERNATIONAL KG 

Rpble de prescripción técnica en energía solar térmica, fotovoltaica y 
BC,, así como planificación de instalaciones en obra. He estado 
durante 6 años consecutivos, siendo el prescriptor con más 
fidelización de clientes a nivel nacional y mejorando año a año en 
más de un 21% la facturación. Dispongo de carta de recomendación 
y contacto de la Dirección  Comercial para referencias (J.L.Gutiérrez) 

2004-2011 

Rble. Prescripción. Div.Solar Sur España 


