EXPERIENCIA LABORAL

o Gestidn de cadenas locales, regionales y nacionales.

Resp. Comercial » Negociacién de plantillas anuales.

Guijuelo Gourmet S.L o Control de distribuidores y almacenistas.

Madrid o Formacién y presentacion a los equipos de ventas de
Sep. 2023 - Jun. 2025 las distintas referencias del portfolio.

o Alimentacién tradicional y canal Horeca.

o Visitas nacionales a distribuidores.
Delegado Comercial o Posicionamiento de productos en tienda tradicional y

JAMONES GARRUDO, cadenas locales y regionales.
J o RG E L U I S GARRUDO BENITO S.L e Venta de productos ibéricos a nivel nacional.
Madrid e Venta de productos DUROC.
4 Abr. 2022 - Sep. 2023 e Apertura de nuevos clientes y prospecciones.
GA RC IA o Andlisis de la competencia.
’
TAS Co N Comercial Centrol de cartera de clientes a nivel nacional.
Yemas de Santa Teresa S.A o Negociaciones en diferentes puntos de venta.

Madrid o Organizacién de equipo multidisciplinares.

KEY ACCO U NT Mar. 2008 - Ene. 2022 o Gestidn de relacién con las grandes cuentas
Delegado Comercial
MANAGER

o Control de cartera de clientes a nivel nacional.
Embutidos Frial S.A o Negociaciones en diferentes puntos de venta.
o Organizacién de equipo multidisciplinares.

Madrid o Gestidn de relacién con las grandes cuentas

CONTACTO Nov. 2006 - Mar. 2008 )
FORMACION PROFESIONAL

@ jorgeluisgthbegmail.com 1989 Formacién en Administracién

.E.S Felipe Trigo (Mdstoles, Madrid)
Q 677 35 86 66

1983 E.G.B

@ Ameyeimel e, e el (28755 Colegio "Las Cumbres" (Mdstoles, Madrid)

SOBRE MI FORMACION COMPLEMENTARIA

2005  Curso de comunicacién y fidelizacién de clientes
Més de 20 afios de trayectoria Formacién Aranda de Duero (Burgos)
profesional en gestién comercial,

descrrgllondo nuevas ||necsA < 2005 Curso de técnicas de venta
negocio y redes comerciales;
formando y motivando equipos de
trabajo multidisciplinares; analizando
nuevos mercados asi como la
viabilidad de proyectos, productos y Formacion Aranda de Duero (Burgos)

servicios.

Formacién Aranda de Duero (Burgos)
2005  Curso de técnicas de negociacion y gestién comercial

2005  Curso avanzado de promocidn, degustacion, merchandising
y distribucién de muestras

DATOS DE INTE RE’S Formacién Aranda de Duero (Burgos)
APTITUDES

HABILIDADES COMUNICATIVAS TRABAJO EN EQUIPO

Disponibilidad completa

Incorporacion inmediata
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RESOLUCION DE PROBLEMAS CAPACIDAD DE RESOLUCION
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