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FORMACIÓN ACADÉMICA 

 

Licenciatura de Historia del Arte. Universidad de Valencia. 

 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

 

 Gestión comercial en DIsvalmarq. SL. Julio 2017- Actualidad 

Desarrollo y gestión de la cartera de clientes. Introducción y ampliación del portafolio de marcas del 
distribuidor. 
Gestión de cobros 
Detección de necesidades y oportunidades de venta. 
Consecución de objetivos, propuestos por la parte de la dirección comercial 

 
 Gestión comercial en Imc spain. Sept 2013-Junio 2017. 

Venta de productos relacionados con el descanso y el menaje del hogar. Consecución de objetivo de 

ventas tanto en venta directa como en feria de muestras. 

 Comercial fidelización Grupo Bonatel S.L.U Junio 2012-Junio 2013. 

En dependencia de la Delegación Regional, gestionar y desarrollar la cartera de clientes asignada. 

Gestión y resolución de incidencias por parte del cliente. Detección  de necesidades y oportunidades 

de venta de los productos del portafolio. Consecución de objetivos de venta , propuestos por la dirección 

comercial. 

 Coordinador de cuentas Marketingland Solutions Sl. Julio 2011- Diciembre 2011. 
 

Desarrollo e implementación de acciones Trade Marketing, hostelería nocturna para Beefeater 
(Pernod–Ricard España). 

 
• Coordinador de cuentas Grupo Forja ICC, Abril 2011- Julio 2011 

 

Coordinación de la cuenta de Carlsberg, para el grupo Mahou-San Miguel. 
Desarrollo e implementación de acciones Trade Marketing, hostelería nocturna para Carlsberg. 
Selección, formación y control de azafatas. 
Selección y formación de personal. 
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• Dirección Equipo Externo MAXXIUM ESPAÑA, MPP Marketing, 2004- Abril 2010 
 
Desarrollo de acciones Trade Marketing, hostelería nocturna, de la dirección regional de Valencia de 
MAXXIUM ESPAÑA en esta última etapa, como en la etapa anterior de DOMECQ, para sus diferentes 
marcas de bebidas espirituosas. 
Implantación de material PLV y de visibilidad. 
Gestión integral del almacén  
Selección, formación y control de azafatas 
Elaboración de cursos de Aulas Marqués de Arienzo. 
Otras funciones para MPP: 
Gestor de la delegación de Valencia 
Selección, formación y coordinación de personal 
Creación de TEAMS para campañas eventuales y desarrollo de eventos. 
Desarrollo e instauración del plan de prevención de riesgos laborales. 
Informes mensuales para la ampliación de mercados. 
 

 

OTROS DATOS DE INTERÉS 

 

Idiomas:  

- Valenciano: Grau elemental.  Junta Qualificadora de Coneixements de Valencià. 

- Inglés: Nível académico. 

 

Informática      

- Conocimientos nivel avanzado en Microsoft Office (Excel, Power Point, Word...) 

                      

              

Carnet de conducir B1 y A. Vehículo propio. 

 

Disponibilidad inmediata. 


