CURRICULUM VITAE

Gestor de Cuentas y Consultor con experiencia en productos dirigidos a particulares, pymes y empresas.
Inmuebles, Marketing y Publicidad, Soluciones Digitales. Telecomunicaciones. Formacion Juridica.

Luis Antonio L. F. ID-56154

Objetivo: Colaborar en el area comercial de una empresa para lograr el crecimiento del negocio a través
del uso 6ptimo de recursos, planeando estrategias para conseguir mejores resultados.

|EXPERHENCHA PROFESIONAL

I -Asesor de Formacion Jurfdica Online y presencial para profesionales. Tirant Lo Blanch.
J 2019

I -Consultor Inmobiliario Independiente. www.telinmo.es Agosto 2014/Actualidad.

Captacién de inmuebles en exclusiva para venderlos y alquilarlos. Responsable de la estrategia de
marketing y publicidad de los inmuebles. Responsable de la negociacion y cierre de las operaciones,
hipotecas, hasta su fase final con la firma de contratos y notaria.

I -Gestor de Cuentas. Pymes y Empresas. Junio 2016/ Septiembre 2017. ORANGE EMPRESAS.

Asesorar a autdbnomos, pymes y empresas con el objetivo de facilitarles el
funcionamiento de su actividad a través de planes personalizados elaborados para sus
necesidades reales, optimizando y mejorando su cuenta de resultados.

Logros: Una media de 35/40 lineas mensuales para la empresa. Fidelizacidon de clientes.



IS

014. ORANGE EMPRE:

Asesorar a auténomos, pymes y empresas con el objetivo de facilitarles el funcionamiento de su
actividad a través de planes personalizados elaborados para sus necesidades reales, optimizando y
mejorando su cuenta de resultados.

Logros: Una media de 20/30 lineas mensuales para la empresa. Fidelizacién de clientes.

as. Marketing y Pub online Pymes y Emr iembre 2011,

Asesorar a autdbnomos, pymes y empresas en la elaboracion de un plan estratégico de marketing y
publicidad para su actividad con el objetivo de aumentar de un modo considerable sus clientes y su
cuenta de resultados.

Logros: Una media de 15/20 contratos mensuales para la empresa. Fidelizacidn de clientes.

a viva, fallida, prej a para

ntander. 2

Gestidn de todo tipo deuda, negociacion y acuerdos de la misma, refinanciaciones, quitas, daciones en
pago. Presentacion de propuestas directamente a las entidades bancarias y financieras. Supervisor de
call center con mas de cien operadores, con el objetivo de conseguir acuerdos y su cumplimiento.

Logros: Incremento de las cantidades recobradas en un 20%

Direccidn de personal comercial con el objetivo de captar inmuebles en exclusiva para venderlos y
alquilarlos. Responsable de la estrategia de marketing y publicidad de los inmuebles. Responsable de la
negociacion y cierre de las operaciones hasta su fase final con la firma de contratos y notaria.

Logros: Aumento de la facturacién en casi un 300% en un afio.

Q

ja Madrid.

Con una cartera de 300 expedientes, gestionar la deuda hipotecaria y de fallidos de clientes de

or Hip«
Cajamadrid con dificultades, negociando y cerrando acuerdos de pago. Presentacion de propuestas
directamente a la entidad, quitas, refinanciaciones, daciones en pago.

Logros: Siempre me mantuve en el top 5 en volumen de cantidades recuperadas, sobre un equipo de 100
personas, llegando a estar durante varios meses en el top 1.

-Di - : 03 / 2008. LU tion Inmok

VERDE

d.

Direccidon de personal comercial con el objetivo de captar inmuebles en exclusiva para venderlos y
alquilarlos. Responsable de la estrategia de marketing y publicidad de los inmuebles. Responsable de la
negociacion y cierre de las operaciones hasta su fase final con la firma de contratos y notaria.

Logros: Durante mi periodo de gerencia, consecucion con creces de objetivos marcados, con una media
de operaciones de 3 mensuales.



" Inmobiliario. 2000 / 2003. LOOK & FIND.

J

Captacion y venta de inmuebles, alquileres, encargandome de realizar prospeccién de la zona asignada
a través de estrategias y herramientas de marketing.

Logros: Tres operaciones de media mensual que me llevaron a facturar cerca de 210.000,00€ para la
empresa, solo durante el primer afio.

eting, neg

)

FORMACION Y ESTUDIOS: *Titulacion: Bachiller. 1986.

*Cursos y seminarios:

-1982. Mecanografia.

-1989. Ventas. Establecimientos Alfaro S.A.

-1995. Direccién de empresas. Simago.

-1996. Ventas Nationale Nederlanden.

-2000. Captacion y venta inmobiliaria. Look & Find.

-2011. Marketing y publicidad online. Desarrollo Web, Seo y Sem. Qdg Media. Qdq Media.
—2013. Telecomunicaciones y producto Orange Empresas.

-2017. Curso de Formacién para Mediadores de Seguros (Grupo B). AON MARKETING DIRECTO.
-2018. Curso de Formacion Juridica, producto y técnicas de venta. Tirant Lo Blanch.



	Diapositiva 1
	Diapositiva 2
	Diapositiva 3



