
ID-58002 ALEJANDRO
Profesional de Economía Financiera. Con experiencia en Marketing y 
Nuevos Negocios. Con pensamiento estratégico, proactivo, innovador, 
eficiente y orientado a resultados. Amplia experiencia en el entorno 
comercial B2B.

HABILIDADES 

• Negociación 

• Innovación y Creatividad

• Flexibilidad 

• Competitividad 

• Comunicación efectiva

• Trabajo en equipo

• Sentido de urgencia 

SOFTWARE 

MS Office 

Avanzado 

SAP CRM 

Bueno 
Excel 

Avanzado 

IDIOMAS 

Inglés 

Avanzado 

FORMACION ACADEMICA 

2020 English Advanced Level 

 Progressive English Services    Santo Domingo, Rep. Dom. 

2019 Certificación en Marketing Digital 

  Escuela de Organización Industrial  Madrid, España 

2018 Licenciatura en Economía mención: Gestión Financiera 

 INTEC & UCSD   Santo Domingo, Rep. Dom. 

2015 Habilidades de Negociación 

 INTRAS   Santo Domingo, Rep. Dom. 

2012 Especialidad en codificación y elaboración de informes 

 Grupo Femxa   Barcelona, España 

EXPERIENCIA PROFESIONAL 

JCDecaux   Santo Domingo, Dominican Rep. 

     08/2019 – 04/2021    Sales Advisor 

•Desarrollo de nuevos negocios B2B, reactivación y desarrollo de

relaciones comerciales, cumplimiento de presupuesto de ventas, 

generación y seguimiento de leads, manejo del pipeline de ventas y 

asesorar marcas en su estrategia de comunicación OOH. 

     Logros: Recuperación del 7% de la cartera total, cumplimiento de 
presupuesto en un 150%    

     05/2016 – 08/2019   Sales Coordinator 

•Inteligencia de negocios, seguimiento y análisis del presupuesto
de ventas, análisis de los KPI’s comerciales, rentabilidad de 
negocios y desarrollo de proyectos comerciales. 

  02/2015 – 05/2016  Sales Assistant 

•Diseño de las ofertas comerciales, previsiones presupuestarias,

conciliación comercial-finanzas, registro de contratos, facturación 

y reportes post-venta. 

BM Cargo   Santo Domingo, Dominican Rep. 
    06/2014 – 02/2015        Customer Service / Sales 

•Logística aduanal, importación y exportación de mercancía,

resolución de reclamaciones y captación de clientes. 

Grupo Macroinvest    Santo Domingo, Rep. Dom. 
     01/2013 – 12/2013   Quality Analyst 

•Investigación de mercados, control y auditoria de calidad de

servicio, auditoria de promociones en puntos de venta e 

identificar oportunidades de mejora del servicio al cliente. 
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