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Estudios 
 

• FP1. Comercio y Marketing. EUDE 2015-2017 
 

• Master Dirección Comercial y Marketing. Universidad Online Eude (Cursando actualmente) 
 

 
Experiencia Laboral  

 
 

• Empresa Kellogg's División Pringles.  
 

Promotor. Comercial. GPV. Campaña Verano. Abril 2019 – Actualidad 
 

Realizando trabajos de Colocación y exposición de material PLV. Negociaciones de referencias nuevas 
y posición del producto en punto de venta. 

 
 

• Empresa Fripozo.   
 

   Comercial Gestor de Área. LA ISLA DE GRAN CANARIA.   
  Marzo 2018 – Marzo 2019 

 

 

 

 

 

 

Entre las fusiones de ventas, la visitas a Grandes superficies alimentación para control de pedidos, 
precio, referencias autorizadas. Colocación PLV y material de publicidad. 

 

Restauración, Hoteles, Supermercado tradicionales. 
 

Objetivo venta, introducción de nuevas referencias, captación de nuevos clientes. 
 

 
 

• Empresa Makro. 
 

Gestor de Área. GRAN CANARIAS LANZAROTE Y FUERTEVENTURA 
Julio 2017 - Marzo 2018 
Consecución de objetivos, visitas a Restauración potenciar referencias, entre las funciones el traslado 
entre islas con objetivo de captar nuevos clientes potenciales. 

 

Presentación y negociación de nuevas referencias a cartera de clientes asignados. Proponiendo 
material PLV en punto concretos del PV. 

 
 

 



• Empresa Frit Ravich. 
 

Soporte Comercial. 
 
Abril 2012 - Mayo 2017.  TODAS LAS ISLAS 
 

Soporte a equipo de ventas, dando formación y estableciendo directrices de la empresa. Control de 
visitas de los comerciales, control de deuda de cada comercial. 
 
Entre otras funciones la captación de nuevos clientes, introducción de nuevas referencias, Colocación 
de Material PLV, y negociaciones de espacio PV. a clientes como Restauración, Hoteles, 
Supermercados tradicionales, y Grandes Superficies alimentación. 
 

Localización de nuevos distribuidores para zona determinadas. Traslado entre islas semanalmente. 

Conocimiento de zonas. 
 

 

• Empresa Canarfrit (Distribuidor de Frit Ravich en Canarias) 
 

Comercial. Gestor de Área. 
 
Febrero 2010 - 2012 

Captación nuevos clientes Promotor. 

Visitas a Canal Alimentación en general, Horeca. Negociación de material PLV y referencias nuevas. 
 

 

• Empresa Ansaro. 
 

Comercial Vendedor 
 
Octubre 2007 - 2010 Enero Zona Asignada. 

Visitas a Súper Mercados tradicionales, grandes superficies alimentación, Restauración, Hoteles,    
Catering. 

 
Control de deuda. Objetivo de Ventas. 

Captación nuevos clientes. 

 

• Empresa Aguas Minerales de Firgas. 
 

Comercial, Vendedor. Autónomo. 
 
Junio 1992 hasta septiembre 2007. 

 
Visitas y ventas a clientes asignados. Captación nuevos clients. 

Restauración, Hoteles, Supermercados tradicionales, Grandes Superficies Alimentación. 
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