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628 855 828.
Hormaechea@me.com
Permiso conducir / Vehículo propio
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Perfil: Soy un joven profesional motivado por el trabajo, buen comunicador, dinámico, creativo y con capacidad de trabajo en equipo. Me adapto fácilmente a los cambios del entorno. Acostumbrado a  trabajar por objetivos. Disponibilidad geográfica. Mentalidad win to win.

Hobbies: Viajar, jugar al pádel, Ayudar a emprendedores montar sus empresas. Voluntario en OMP, una ONG, en la captación de fondos.

      Cualidades: Team leader, Amante de ventas, Empatía.


EXPERIENCIA PROFESIONAL:
· Allianz Seguros – Sales & Marketing
Branch Business Development - Allianz Zona (Seguros en la era digital).	(May´17- July`18)
Coordine equipo de agentes comerciales para aumentar cartera de clientes y búsqueda de nuevas oportunidades de negocio. Asesore a negocios tecnológicos como Startup, webs… al igual que grandes empresas o PYMES.
[bookmark: _GoBack]Key Account Manager - Fleet Área.	(May´16 – May´17)
Desarrollo de proyectos para bróker (Willis y Marsh). Búsqueda de nuevos canales y clientes. Identificación de nuevas oportunidades de negocio. SAP uso. Estrategias comerciales para aumento de cartera. Gestión de flotas de +2M€.
Trainee – Fleet manager	(Oct`15 - May`16)
Formación en la tramitación de altas y bajas de flotas.

· iECTS.es – Fundador & KAM	(Dic’14 – Sept’15)
Key Account manager (Hunter)
IECTS buscaba ser el GROUPON del sector universitario. Mi función consistió en liderar el equipo comercial y búsqueda   “hunter” de nuevas oportunidades. Desarrollo de Loyalty programs. Aumente el porfolio de clientes de 0 a 113.

· Robert Bosch Spain – Herramientas eléctricas	(Jun - Dec’14)
Key Account Manager Jr.
Entendimiento de los gustos de la gran cuenta y del mercado. Seguimiento de ventas por Aprendizaje en el seguimiento de
ventas a través del manejo de SAP para gestión de compras, supervisiones de stock y promociones. Análisis y seguimiento de la competencia. Colaboré con Trade Marketing en el diseño e implantación de la campaña de Verano/Navidad en Aki ,               Bauhaus y Bricor. Desarrolle diseño app Bosch Herramientas eléctricas.

· Meneatulapiz.es (Online) –Marketing and Team Leader	(Ene - Nov’14)
Co-fundador / Marketing and sales
Desarrolle esta Startup por una necesidad de muchos estudiantes. Mis roles era la comunicación con partners y clientes. Encontrar nuevas estrategias en marketing digital y redirigir nuestro modelo B2B a modelo B2C. Implantación de KPIs. Growth Hacker. Ganamos el premio YUZZ 2014 (Banco Santander), y el del EIE como mejor idea y proyecto español.
(+100 estudiantes al mes; Total: 14 instituciones.)


· JAZZTEL (Madrid) –JazzCard (Tarjeta prepago)	(May - Sep’13)
Country Manager Assitant
Atención y seguimiento a puntos de venta. Soporte y elaboración de rutas a comerciales. Apoyo gestión Bases de datos.


· Hotel HILTON Croydon (London)- Recursos Humanos	(Jul – Sep’12)
Trainee Recursos Humanos
Becario en Hotel Hilton (Croydon, Londres) Aprendizaje administrativo en la contratación y selección de personal. Impartí cursos de formación a empleados.

EDUCACION

- Master en Gestión Comercial y Dirección de Marketing (GESCO) en ESIC	2017 – 2018
(Posibilidad de realizar convenio con ESIC)
- Degree in Business Administration & Management (Fully in English) en U. Rey Juan Carlos	2010 - 2016
- ESO y BACHILLER San José del Parque (Maristas)	2003 - 2010
-Primaria en Brains School (Bilingüe)	1994 - 2003

Organizaciones universitarias:
-Asociación: “Iure” Coordinador (9/2010 – 01/2012), -Asociación BLA Desarrollo de relaciones con empresas 01/2012 – 09/2013)


IDIOMAS

· ENGLISH: Advanced Level por Cambridge School
· Examen preparación PROFIENCY por Cambridge School	Sep`16- Jan´18
- TOEIC: 8.2/10	2014
· Escuela Oficial de idiomas:  Nivel NA2	2011-2012
· Curso: Negocio Internacionales (240h)	Cork, Irlanda 201 1
· Curso: Desarrollo de nuevas habilidades directivas, Ingles (100h)	Malta, 2010

· Francés: Nivel medio
· Curso A2-B1 por Alliance Françoise Madrid	Sept´15-Sept`16
-Curso NB2 por Escuela oficial de idiomas	2011-2012
-Curso iniciación francés por IQRA Academia	2009-2011

·   Portugues: Basic
  -Curso portugués iniciación Duolingo	Sept`15- Jan`17
  -Clases particulares A1	May`15-Sept`15


Otros cursos:

Curso en SEO Expert and Web posicionamiento (Lynda.com, 2015)                                                                       30h Curso en Growth Hacking – Marketing at The point of sale with low Budget (Lynda.com,2015)                   20h Título en Professional coaching (Instituto IDIP,2014)                                                                                                                  50h
Título en gestión emocional laboral (Instituto IDIP,2014)                                                50h
Título en lean services. Gestión empresarial eficiente (U. Rey Juan Carlos,2013)                                                           30h
Título en Community Manager (U. Rey Juan Carlos, 2012)                                                                                                          30h
Marketing and financial issues (Irlanda ,2011)                                                                                                                             50h


Reconocimientos:
Ganador concurso SOUTH SUMMIT Challenge (Sponsored by Ferrovial).	Octubre 2018
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