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RESUMEN PROFESIONAL

Profesional con mas de 10 afios en ventas, atencion al cliente y representacion
comercial. Alta capacidad comunicativa, orientacion a resultados y cierre efectivo de
ventas. Desde 2024, enfocada en el ambito digital, aplicando herramientas de
prospeccion y seguimiento con IA para maximizar resultados comerciales.

EXPERIENCIA LABORAL
Setter Triaje — Rojant Media
Enero 2025 — Abril 2025

e Llamadas en frio a contactos CRM.
o Cualificacion de leads, agenday seguimiento.
e Formaciéninterna de 3 meses como setter digital.

Setter Digital — Revolucién by Noah
2024 - 2025

e Busqueda organica de leads.
e Gestiony seguimiento de base de datos.
e Implementacion de herramientas digitales e IA.

Comercial / Representante de Ventas — Proyectos diversos
2010—-2024

e Atencion personalizada al cliente.
e Desarrollo de relaciones comerciales.
o Cierre de ventas efectivas.

FORMACION

e Técnico Administrativo, Administraciény Finanzas (2008 — 2010)
e Comercial Digital, Habla de Ventas (2024 - actualidad)
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IDIOMAS

o Espafiol: Nativo
e Rumano: Nativo
e Inglés: Intermedio

HABILIDADES Y SERVICIOS

e Prospeccion digital de clientes

¢ Representaciéon comercial

e Asesoramiento en procesos de venta
o Cierre de ventas efectivas

e Gestion de leads y seguimiento



