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Disponibilidad para viajar

Experiencia Profesional

[10/2017 - Hoy] Mandriladora Alpesa S.L.- Key Account Manager Divisién Upalet (Business Developer) - SECTOR INDUSTRIAL

e Abrir mercado, consolidar y potenciar las relaciones con determinadas cuentas estratégicas. (Decathlon, Aneccop, Massimo Dutti, Hasbro,etc.) 28 M €
* Apoyo al equipo comercial Upalet en la consecucion de sus objetivos.

e Definicidn de estrategia de la marca nacional e internacionalmente.

® Organizador de las participaciones como expositor en ferias Fruit Attraction Madrid 2018 y Fruit Logistica Berlin 2019.

¢ Disefio y ejecucion de la accién comercial antes, durante y después de las Ferias.

o Eleccion y seguimiento de agencia de marketing para el reenfoque de comunicacién y creacion de herramientas comerciales. (Presentacion y Catélogo)
e Creacion de campafia UPALET OPTIMUS. Incremento de primeros pedidos + 47,5 %.

® Promociodn para elaboracién de nueva pagina web y ventas. Inbound Marketing con Hubspot

e Automatizacidn de la generacion y captacion de leads hasta Validacion de precio.

o Adaptacion a responsabilidades de coordinacién entre departamentos para el buen entendimiento y mejora de herramientas buscando mejora continua.
® Promocidn de la cultura y del modelo de negocio Upalet en el resto de espacios Alpesa.

[11/2015 - 10/2017] Thinking Foods S.L. - Sales Manager (Espaiia) - SECTOR ALIMENTACION Y HORECA

e Liderar, Motivar y Dirigir al equipo de ventas para la Consecucion de los Objetivos. Realizacion del Presupuesto Anual de Ventas de la Empresa.2 M €
e Conseguir los Objetivos marcados en Distribucién Horeca, Cash & Carry y Grandes Cuentas. (Makro, El Corte Inglés, Carrefour, etc..)

® Realizar seleccion de candidatos, responsabilizindome de su formacidn para la consecucion de los objetivos.

e Gestionar y Controlar las acciones de ventas semanales de cada vendedor y canal de Ventas para corregir inmediatamente las desviaciones.

¢ Trabajar de forma directa con Marketing para conseguir una generacién constante de Contactos.

¢ Realizar el seguimiento de los KPI’s de las ventas por cada vendedor, equipo y canal y comunicarlo en Informes a Direccidn.

e Incorporar la cultura de la empresa y mantener alta la motivacion.

¢ Venta de paquetes de consultoria para hosteleros y empresas de alimentacion. (valor medio de consultorias: 10.000 €)

[04/2014 - 11/2015] The Singular Kitchen S.L. - Key Account Manager El Corte Inglés y Tiendas Propias - SECTOR MUEBLE, CONSTRUCCION Y RETAIL

e Responsable de la gestion de la cuenta El Corte Ingles-Bricor y de la consecucion de Objetivos. 6 M €

¢ Dentro del departamento de RRHH, realizaba tareas de Seleccidn de Personal Shopper y dar la Formacion para incorporar la consecucion de objetivos.
o Analisis y realizacion de informes con KPI's semanales dando parte a ECl y a TSK.

e Participar en las negociaciones de nuevas aperturas y desarrollo del proyecto conjunto.

e Resolucion de incidencias con Clientes Vip.

e Consecucion de Ventas Estratégicas para la compaiiia. Cuentas construccion y despachos arquitectura.

o Realizar feedback semanal al departamento de Marketing con indicaciones de resultados y aportando nuevas promociones posibles.

[01/2011 - 03/2014] The Singular Kitchen Massalfassar S.L. - Regional Sales Manager - SECTOR MUEBLE, CONSTRUCCION Y RETAIL

e Atencion directa al Publico, venta y Negociacion de contratos. 5 M €

* Gestion de marketing y comunicacion ( estrategia e implementacion). Elaboracién de camparias promocionales, presupuesto 300,000 €.
e Elaboracion y Gestion del presupuesto de explotacion y cumplimiento de objetivos

e Seleccidn, Formacion y Seguimiento de los Personal Shopper

e Control de calidad y postventa.

e Atencion al franquiciado para una adaptacion facil y mejorar ratios de efectividad.

[07/2006 - 12/2010] Chef Cocinas Valencia S.L. - Responsable tienda y socio (Empresa Familiar) - SECTOR MUEBLE, CONSTRUCCION Y RETAIL
e Ventay Negociacion Directa con Clientes. 3M €

e Administracién (Inventarios, albaranes, facturas, etc.)

e Control de Tesoreria

e Apoyo a taller, logistica y almacén.

e Realizaciéon de Mediciones, Disefios y Planos Técnicos. Programas de disefio AutoCAD, KitchenDraw, Autokitchen.

e Participar en las juntas ordinarias. Seguimiento de la presentacién de cuentas.

e Participacion en los planes de financiacion en la nueva apertura de tiendas.
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Educacién y Formacion

Estudios Universitarios
[09/2001 - 06/2005] Licenciatura Administracién y Direcciéon de Empresas
Universidad de Valencia

[09/2005 - 06/2006] Business Administration.
Link6pings Universitet (Sweden)
Quinto y ultimo afio de carrera cursado en Suecia.

Formacion Complementaria
[01/2015-09/2015] Diploma Coach Ejecutivo. Titulacién ACSTH.
Escuela Europea de Coaching.

[02/2019] Curso como vender a grandes empresas.
Asociacion para el Progreso de la Direccién. (APD)

[05/2019] Seminario Como evitar perder clientes por precios.
Asociacién para el Progreso de la Direccién. (APD)

Idiomas (Lectura-Escritura-Conversacion)

Ingles Alto-Alto-Alto Castellano Nativo-Nativo-Nativo Valenciano/Cataldn Nativo-Nativo-Nativo

Otros Conocimientos

Marketing Inbound. Automatizacion en la generacion y captacién de Leads.
Social Selling

Mailchimp

High Ticket Closer

CRM (Dynamics, HubSpot, Zoho, Salesforce)

ERP (Odoo, Microsoft Navision)

Office 365 (Excel Avanzado)

Autokichen 3D

Winner 3D

Otra informacion
Mecanografia 200 pulsaciones p/m.
Hobbies: Lectura sobre habilidades sociales, inteligencia emocional, desarrollo personal. Running. Padel.

Situacion familiar: casado con 2 hijos.
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